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Presentacio

Actualment, la contractacio publica es un dels proce-
diments habituals que fan servir les administracions
en la provisio de serveis publics d’atencio a les perso-
nes. En aquest context, aquelles organitzacions so-
cials que volen intervenir-hi han de presentar projec-
tes i competir amb altres operadores en un mercat
ampli i complex.

Davant aquest fet, cinc entitats federatives del ter-
cer sector catala han impulsat de manera conjuntala
Guia “Comenca a licitar!”, amb l'objectiu que sigui un
instrument util d’'informacio i d'assessorament. Les
entitats promotores son: 'Associacio empresarial
d'Economia Social Dincat, La Confederacio, la Fe-
deracio d’Entitats Catalanes d’Accio Social -ECAS-,
la Federacio d’Empreses d’Insercio -FEICAT- i la Fe-
deracio ECOM.

Aquesta guia es fruit de la revisio bibliografica mes
recent i del treball i consens d’'un conjunt de perso-
nes professionals expertes en matéria de la contrac-
tacio publica, I'elaboracio de projecteside I'economia
social.

El nostre proposit €s que la guia de contractacio pu-
blica que teniu a les mans esdevingui una eina util i
practica per a totes aquelles persones i entitats vin-
culades a I'economia social i solidaria que volen sa-
ber en que consisteix aquest instrument, que s'estan
plantejant presentaralicitacions o que hancomencat
a fer-ho, proporcionant-les informacio i recursos que

les orientin en la complexitat de la contractacio pu-
blica.

Alhora, el projecte neix tambe amb la voluntat que
aquesta guia contribueixi a millorar la qualitat de les
propostes presentades per les organitzacions en el
marc dels processos de contractacio publica, trans-
formant les debilitats en fortaleses.

Aquesta publicacio s’emmarca dins I'Estrategia de
I’Economia Social i Solidaria a Barcelona 2030 (Es-
tratégia #ESSBCN2030), un procés col-lectiu, una
voluntat i una oportunitat de governanga comparti-
da. Es un document consensuat entre els actors de
'Economia Social i Solidaria (ESS), liderades per I'As-
sociacio d’Economia Social de Catalunya, AESCAT, i
'Ajuntament de Barcelona, que prioritza les linies de
treball conjuntes i sectors d’activitat clau a la ciutat,
per contribuir al desenvolupament socioeconomic de
la ciutat i de la ciutadania.

Per acabar, volem agrair el suport i les aportacions
fetes a la guia per les persones i organitzacions que
integren el Grup Motor i el Grup de treball de Compra
Publica Responsable de I'Estrategia #ESSBCN2030,
| tambe a I'equip de recerca i redaccio de Facto Coo-

perativa.

®


http://www.aeesdincat.cat/
http://www.aeesdincat.cat/
https://laconfederacio.org/
https://acciosocial.org/
https://acciosocial.org/
https://www.feicat.cat/
https://www.ecom.cat/
https://www.ecom.cat/
https://ajuntament.barcelona.cat/economia-social-solidaria/ca/estrategia-essbcn2030
https://ajuntament.barcelona.cat/economia-social-solidaria/ca/estrategia-essbcn2030
https://factocooperativa.com/
https://factocooperativa.com/
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Introduccio

Aquesta guia te com a objectiu proporcionar-vos una
comprensio claraicompleta del proces de licitacio en
'ambit de la contractacio publica, aixi com oferir-vos
consells practics i estrategies per a la preparacio de
propostes exitoses.

Us suggerim que, si teniu algun dubte especific, po-
deu anar directament als apartats corresponents
sense necessitat de llegir la guia sencera. Preten ser
una eina molt practica i rapida.

En primer lloc, explorarem el nomenclator de contrac-
tacio, oferint-vos una visio general dels termes i con-
ceptes clau relacionats amb la contractacio publica.
A continuacio, analitzarem el proces de licitacio per
a empreses, responent a preguntes com ara que cal
saber per licitar i quins tipus de contractes i procedi-
ments existeixen.

Un aspecte important que tractarem es la contrac-
tacio reservada i com funciona. Aprendreu sobre les
seves implicacions i com aprofitar aquesta oportuni-
tat per a empreses de I'ESS. Tambe us indicarem on
podeu trobar les licitacions i quins son els requisits
per poder licitar.

En aquesta guia us explicarem en detall el Registre
d'Empreses Licitadores (RELI) i el Registre Oficial
de Licitadors i Empreses Classificades del Sector
Public (ROLECE) i si son obligatoris o no. Descobri-
reu quina informacio us facilita 'administracio i com
podeu aprofitar-la per a les vostres propostes.

Explorarem que son els lots i les seves implicacions
en els processos de licitacio, aixi com les mesures
especials d'execucio que poden ser rellevants per a
empreses i organitzacions de I'ESS. A mes, us guia-
rem a traves de l'avaluacio d'una licitacio i els criteris
de valoracio que s'utilitzen.

Un altre aspecte rellevant que tractarem es com es
presenta una licitacio i com complementar el Docu-
ment Europeu Unic de Contractacio (DEUC). Us ex-
plicarem detalladament com funciona el procediment
de valoracio d'una licitacio i que cal fer si us adjudi-
quen un contracte.

A mes, us donarem consellsiestrategies per a prepa-
rar propostes de valor efectives. Us indicarem els as-
pectes clau per a la preparacio de propostes econo-
miques i els criteris de valor. Tambe compartirem
recursos utils i resoldrem els errors mes frequents
que cal evitar durant el proces de licitacio.

Finalment, us proporcionarem una seccio de pregun-
tes més frequents (FAQ) on podreu trobar respos-
tes a les questions meés comunes relacionades amb
la contractacio publica per a organitzacions i empre-
sesde I'ESS.

Us animem a utilitzar aquesta guia com una eina
util per aprofundir en el procés de contractacio
publica i millorar les vostres habilitats i oportuni-
tats en aquest ambit. Estem segurs que us ajudara
a navegar per aquest complex i important proceés

de manera més informada.
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Nomenclator

Adjudicacio

Acte oficial en que l'organisme decideix quina de les
ofertes presentades per les entitats licitadores és la
guanyadora, es a dir, acte en que es decideix qui €s
I'adjudicataria d'aquesta licitacio, sobre la base de
I'avaluacio de les ofertes.

Adjudicataria
Empresa, organitzacio o persona que ha presentat
una oferta a una licitacio i que la guanya.

()

Certificat de bona execucio

Les empreses adjudicataries de contractes d'obres,
serveis o de concessio d'obres i concessio de serveis,
poden demanar un certificat de bona execucio dels
contractes adjudicats | que han executat. Aquests
certificats serveixen a les empreses per acreditar la
solvencia téecnica i professional, per l'actualitzacio
dels registres oficials de licitadors, la tramitacio dels
expedients de classificacio empresarial i 'acreditacio
de lexperiencia, entre d'altres.

Centre especial de treball

Son empreses que asseguren un treball remunerat a
les persones amb discapacitat i garanteixen la seva
integracio laboral. Lobjectiu d'aquests centres es
productiu, com el de qualsevol altra empresa, pero la
seva funcio es social.

Centre especial de treball

d’iniciativa social® (gefinicio en construccio).
Son entitats que promouen la integracio laboral de
les persones amb discapacitat. Per ser considerats
d'iniciativa social, han de ser majoritariament
promoguts o participats per entitats sense anim de
lucre o que tinguin reconegut el seu caracter social
enelsestatuts. Aquests centres han dereinvertir tots
els seus beneficis per crear oportunitats de treball
per a persones amb discapacitat i millorar la seva
competitivitat i activitat d'economia social. Tenen
lopcio de reinvertir els beneficis en ells mateixos o en
altres centres d'iniciativa social. Aixi, contribueixen
a la integracio laboral i social de les persones amb
discapacitat.

Classificacio empresarial

Esunrequisit de capacitatisolvéncia que hand'acre-
ditar les empreses i organitzacions en els procedi-
ments d'adjudicacio de determinats contractes ad-
ministratius. La classificacio empresarial nomes es
exigible en els contractes d'obres amb un valor esti-
mat igual o superior a 500.000 euros.

Contracte del sector public

En el marc de la Llei 9/201/, de 8 de novembre, de
contractes del sector public (LCSP), un contracte és
un acord de voluntats entre un organ o una entitat
del sector public i una persona fisica o juridica
(contractista), per la qual aquesta darrera s'obliga a
realitzarunaprestacio, ferunaobraolliurarunbéacanvi
d'un preu. Segons l'article 2 d'aquesta llei, el contracte
ha de ser oneros, es a dir, el contractista obte algun
tipus de benefici economic, directe o indirecte.

Condicions especials d’execucio
Son requisits o criteris addicionals que es poden
establir en un contracte public per tal de garantir
que l'execucio del mateix compleixi amb determinats
objectius socials, mediambientals o altres objectius
especifics mes enlla del compliment de les presta-
cions contractades (art. 202 de la Llei 9/2017).

Criteris d’adjudicacio

Son els factors o elements que s'utilitzen per avaluar
| comparar les ofertes presentades durant un proces
de licitacio. Aquests criteris son emprats per 'organ
de contractacio per determinar quina oferta es la
mes avantatjosa i, per tant, a qui se li adjudicara el
contracte. Els criteris d'adjudicacio poden variar se-
gons la naturalesa del contracte i les necessitats de
lOrgan de contractacio, pero han de ser objectius,
transparents i no discriminatoris.

CPV

(Vocabulari Comu de Contractes Publics)

Es un sistema d’identificacio i categoritzacio de totes
les activitats economiques que son susceptibles de
ser contractades mitjancant una licitacio a la Unio
Europea.

"https://contractacio.gencat.cat/ca/difusio/actualitat/
noticia/20230404-increment-reserva-social

(+)
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DEUC

(Document Unic Europeu de Contractacio)

Es un formulari que s'utilitza per recopilar informacio
de les proveidores interessades a participar en
un procediment de contractacio publica, aixi com
per a la presentacio de les ofertes. El document
conte informacio relativa a les dades d'identificacio
de I'empresa, les dades de solvencia, la capacitat
tecnica i professional, aixi com la informacio sobre la
proposta economica.

Empresa d’insercio

Una empresa d'insercio porta a terme qualsevol
activitat economica de produccio de béens o de
prestacio de serveis. La seva finalitat primordial és
la integracio sociolaboral de persones en situacio o
greurisc dexclusio social. Estan regulades legalment
| inscrites en un registre especific del Departament
de Treball de la Generalitat de Catalunya.

()

Garantia

Es un percentatge de l'import d'adjudicacio del con-
tracte que les empreses que presentin les ofertes
economicament mes avantatjoses en les licitacions
dels contractes del sector public han de constituir a
disposicio de I'6rgan de contractacio.

Integracio de solvencia

per mitjans externs

Per acreditar la solvencia necessaria per a formalitzar
un contracte determinat, I'empresa podra basar-
se en la solvencia i mitjans d'altres entitats, sempre
que demostri que durant tota la durada de I'execucio
del contracte disposara efectivament d'aquesta
solvencia i mitjans, i que l'entitat a la qual recorri no
estigui incursa en una prohibicio de contractar.

Licitacio publica

Es el procediment mitjancant el qual un comprador
public dona a coneixer una necessitat, d’adquirir un
bé, unserveiounaobra,isollicitaaaquellesempreses
que la puguin cobrir, i que reuneixin els requisits
exigits pels plecs, presentin les seves ofertes. Les
ofertes presentades seran seleccionadesiavaluades
| S'adjudicara el contracte a aquella que compleixi la
millorrelacioqualitat-preu. Ladministracio publicapot
promoure una licitacio cercant una sola adjudicataria
0 bé dissenyar-la en lots, dividint un contracte mes
gran en parts mes petites i independents.

LSCP

Esla Llei 9/2017, de 8 de novembre, de contractes del
sectorpublic, perlaqualestransposenal'ordenament
juridic espanyol les directives del Parlament Europeu
i del Consell 2014/23/UE 1 2014/24/UE, de 26 de febrer
de 2014. Aquesta regula tot el que es refereix a les
licitacions.

Organ contractant

Organ unipersonal o col-legiat que, envirtutd'unanor-
ma legal o reglamentaria o d'una disposicio estatuta-
ria, té atribuida la facultat de subscriure contractes
en nom i representacio d'un ens, organisme o entitat
del sector public.

Perfil de contractant

Conjunt de dades i informacio referents a l'activitat
contractual d'un organ de contractacio que aquest
ha de difondre si mes no a traves d'Internet, amb la
finalitat d'assegurar la transparencia i I'acces public
alainformacio relativa a la seva activitat contractual.

(+)
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Pressupost base de licitacio

Es defineix com el limit maxim de despesa que
pot comprometre I'6rgan de contractacio per a la
realitzacio del contracte, inclos I'lVA. Lorgan de
contractacio s’ha dassegurar que el calcul del
pressupost base de licitacio sigui adequat als preus
de mercat i ha de tenir en compte tots els costs
directesiindirectes.

Preu del contracte

Es I'import que s'abona a l'adjudicatari en contra-
prestacio pel compliment correcte de les presta-
cions que conte el contracte.

Procediment d'adjudicacio

Es el procediment administratiu que han de seguir
les administracions publiques, d'acord amb els
principis d'igualtat i de transparencia, per adjudicar
un contracte a un contractista.

PSCP (Plataforma de Serveis de Contractacio
Publica de Catalunya)

Plataforma és el portal web unic i complet per a la
difusié de la informacio de l'activitat contractual
| dels perfils de contractant de tots els organs de
contractacio de Catalunya.

()

RELI

(Registre electronic d’'empreses licitadores)

Es un registre administratiu electronic que gestiona
la Secretaria Tecnica de la Junta Consultiva de
Contractacio Publica de Catalunya. ElI RELI conte
informacio rellevant sobre la personalitat juridica,
capacitat, representacio i solvencia de les empreses
que desitgen contractar amb les administracions
publiques i el seu sector public.disposicio de 'organ
de contractacio.

ROLECE (Rregistre Oficial de Licitadors

i Empreses Classificades del Sector Public)

Es un registre electronic que té per objecte la ins-
cripcio de les dades i circumstancies que resultin
rellevants per acreditar les condicions daptitud
dempreses | empresaris per a contractar amb les
administracions publiques i altres organismes i en-
titats del sector public, incloses les facultats dels
seusrepresentantsiapoderats, aixicomlacreditacio
de tot aixo davant qualsevol organ de contractacio
del sector public.

Solvencia

Es un requisit que es pot exigir a les empreses |
organitzacions que volen participar en un proces de
contractacio. Es refereix a la capacitat economica,
financera i tecnica que ha de tenir l'empresa per
acreditar que esta en condicions de complir amb les
obligacions derivades del contracte que es vol licitar.

Subcontractacio

Es un acord comercial en qué una empresa contracta
els serveis d'una altra empresa (subcontractista)
per realitzar una part o la totalitat d'una activitat
gue ha estat contractada per un tercer (contractant
principal).

Subrogacio de personal

Es un procés que implica que una adjudicataria es
fa carrec dels drets i les obligacions laborals i de la
Seguretat Social del personal adscrit de I'anterior
adjudicataria del contracte. Aixi, €s un proces
en que una empresa O organitzacio assumeix la
responsabilitat de contractar (heretar) i gestionar
els empleats d'una altra empresa.

UTE

(Unié Temporal d'Empreses)

Es una figura juridica que permet que dues o més
empreses s'associin temporalment per a dur a terme
un projecte o contracte especific. A traves d'aquesta
associacio, lesempresescombinenels seusrecursos,
habilitats i capacitats per a complir amb els requisits
d'undeterminat contracte olicitacio, que, persisoles,
segurament no podrien competir.

Valor estimat del contracte

(VEC)

Segons larticle 101 de la Llei de Contractes del
Sector Public, el valor estimat del contracte és el
cost total que s'ha de pagar durant tota la vigencia
del contracte, sense incloure limpost sobre el
valor afegit (IVA), i que ha de contemplar qualsevol
opcio eventual, prorroga o modificacio que es pugui
presentar. Cal entendre el VEC com una estimacio de
tots els compromisos economics que poden derivar

del contracte, siguin probables o no.
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Proces de licitacio per a empreses i organitzacions:

Quina normativa

cal coneixer?

1 —

En aquest capitol t'expliquem...
quina es la normativa a tenir
en compte sivols licitar.

S

Marc normatiu

La contractacio publica esta sotmesa a un marc
normatiucomplex,queabastalesdirectriuseuropees,
les lleis estatals i les disposicions autonomiques.
Aquestes normatives i principis tenen com a objectiu
establir un sistema de contractacioé transparent,
eficient i competitiu per garantir el millor us dels
recursos publics i promoure la confianca en la gestio
publica. Aquestes regles es configuren de manera
jerarquica, de manera que cada normativa depen
de la superior. Seguint aquesta logica trobem les
directives europees, el marc estatal i el marc catala.

Directives europees

Les Directives europees estableixen una serie de
regles i normes de compliment obligat per al sector
public en materia de contractacio definida per la
Unio Europea que despres es trasllada com a llei als
diferents paisos membres. Les Directives actualment
en vigor a la UE en mateéria de contractacio son:

o Directiva 2014/24/UE del Parlament Europeu
i del Consell, de 26 de febrer de 2014, sobre
contractacio publica i derogacio de la Directiva
2004/18/CE, que estableix un marc legal per a la
contractacio publica en I'ambit europeu i estableix
les normes basiques que han de seguir els estats
membres en materia de contractacio publica.

o Directiva 2014/23/UE del Parlament Europeu
I del Consell, de 26 de febrer de 2014, relativa
a l'adjudicacio de contractes de concessio, que
estableix les normes basiques per a l'adjudicacio
de contractes de concessio en el marc de la
contractacio publica.

o Directiva 2014/25/UE del Parlament Europeu i
del Consell, de 26 de febrer de 2014, relativa a la
contractacio perentitats que operenenels sectors
de laigua, l'energia, els transports i els serveis
postals, que estableix les normes basiques per a la
contractacio en aquests sectors.

Marc estatal

La Llei 9/2017, de 8 de novembre, de contractes
del sector public, LCSP, transposa a l'ordenament
juridic espanyol les Directives europees i regula les
condicions i requisits per a la contractacio publica.
Aquesta llei va entrar en vigor el 9 de marc¢ de 2018 |
va derogar lallei anterior (Llei 30/2007).

El principal objectiu d'aquesta nova llei es establir un
marc normatiu meés clar, transparent i eficient per
ala contractacio publica, amb l'objectiu de promoure
la competencia, la innovacio, la sostenibilitat i la
transparencia en la contractacio publica.

®


https://www.boe.es/doue/2014/094/L00065-00242.pdf
https://www.boe.es/doue/2014/094/L00065-00242.pdf
https://www.boe.es/buscar/doc.php?id=DOUE-L-2014-80597
https://www.boe.es/buscar/doc.php?id=DOUE-L-2014-80597
https://www.boe.es/doue/2014/094/L00243-00374.pdf
https://www.boe.es/doue/2014/094/L00243-00374.pdf
https://www.boe.es/buscar/act.php?id=BOE-A-2017-12902
https://www.boe.es/buscar/act.php?id=BOE-A-2017-12902
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1. Quina normativa cal coneixer?

A mes, trobem dos reglaments anteriors que estan
en vigor mentre no s'oposin a l'actual LCSP.

« RD 1098/2001 - Reial decret 1098/2001, de 12
d'octubre, pel qual s'aprova el Reglament general
de la Llei de contractes de les administracions
publiques - Es el Reglament General d'una Llei
anterior, pero esta en vigor sempre que no sigui
contrarialaLlei 9/2017 i els RD posteriors.

« RD817/2009 -Reialdecret817/2009, de 8 de maig,
pel qual es desplega parcialment la Llei 30/2007, de
30 d’'octubre, de contractes del sector public.

Marc catala

Legislacio del Parlament de Catalunya

El Parlament de Catalunya ha aprovat diverses
disposicions mitjancant les anomenades lleis
de mesures administratives, fiscals i del sector
public (lleis anuals d'acompanyament a la llei de
pressupostos) que, entre d'altres:

- Inclouennormesenmateriade contractaciopublica.

« Regulen aspectes socials, organitzatius, pressu-
postaris, de transparencia, etc.

-« Regulenaspectes sobre latramitacio demergencia.

S

Normativa de la Generalitat de Catalunya
Englobatotunconjunt de disposicions aprovades per
la Generalitat de Catalunya que no tenen rang legal
(decrets, ordres, acords del Govern), que tracten
sobre diversos aspectes organitzatius i estrategics
de la contractacio publica.

El Govern de la Generalitat va aprovar IEstrategia

catalana de millora de la compra publica el 2

d'agost de 2022, despres que la Direccio General de

Contractacio Publica l'elabores i la redactes segons
els objectius i contingut minim establerts en I'Acord
de Govern de 31de marc¢ de 2020.

AquestaEstrategiatéecomafinalitat millorarlagestio
dels contractes publics per garantir serveis de
qualitat, amb eficiencia, transparenciaiintegritat,
| per contribuir al creixement sostenible, 'ocupacio |
la innovacio a Catalunya.

S'ha creat per complir les recomanacions de laUE i la
normativa estatal, i peragrupar i millorar les mesuresi
normes en materia de contractacio publica catalana,
fent-ne una eina de millora per als serveis publicsila
societat catalana.

Quins son els principis basics de la
contractacio?

 Principi d’igualtat de tracte. Els 6rgans de con-
tractacio han de donar a les licitadores un tracta-
ment igualitari i no discriminatori i han d'ajustar la
seva actuacio als principis de transparencia i pro-
porcionalitat.

« Principi de transparencia i integritat. La contrac-
tacio no s’hade concebre amb laintencio d’eludir els
requisits de publicitat o els relatius al procediment
d’adjudicacio que correspongui, ni de restringir ar-
tificialment la competencia. La ciutadania ha de sa-
ber que es contracta, com, a qui i per quin preu. Per
fomentar la maxima transparencia cal fer la maxima
publicitat de totselsaspectesdel contracte. Per dur
aterme una contractacio publica amb la maxima in-
tegritat cal evitar els riscos de males practiques.

 Principi de concurrencia. Lorgan de contractacio
ha d’'afavorir la maxima participacio en les licitacions
publiques per tal de garantir I'obtencié dofertes
adequades al mercat i, en consequencia, optimes
per a les organitzacions compradores.

» Principi de publicitat. Cal fer publicitat de la inten-
cio de licitar un contracte public amb la maxima an-
telacio, per permetre el maxim nombre d'empreses
licitadores; dels plecs i de totes les dades del futur
contracte, i a traves d'un unic portal per a totes les
licitacions que es duguin a terme.

« Principi d'eficiencia. Cal vetllar sempre per un us
eficient dels fons destinats a la contractacio publi-
ca, que implica anar mes enlla del simple control de
la despesa que efectivament comporti un contrac-
te public, per tal d'adquirir béns amb la millor relacio
qualitat-preu.

Es menciona 'economia social i so-
lidaria en la LCSP?

La LCSP estableix que aquests criteris han de complir
principis generals com l'objectivitat, la no discrimina-
cio, la transparencia i la proporcionalitat, per garantir
la competencia efectiva i evitar decisions arbitraries
en la concessio de la licitacio. Cal destacar que la
mateixa LCSP inclou que cal facilitar 'acces a traves
d’aquests criteris de les petites i mitjanes empreses,
aixi com de les empreses d'economia social.

Article 1. Objecte i finalitat

Apartat 3. En tota contractacio publica s'incorporaran
de manera transversal i obligatoria criteris socials i
mediambientals sempre que guardin relacio amb 'ob-
jecte del contracte, en la conviccio que la seva inclu-
Sio proporciona una millor relacio qualitat-preu en la
prestacio contractual, aixi com una major i millor efi-
ciencia en la utilitzacio dels fons publics. Igualment,
es facilitara l'acces a la contractacio publica de les
petites i mitjanes empreses, aixi com de les empreses

d'economia social.


https://www.boe.es/buscar/act.php?id=BOE-A-2001-19995
https://www.boe.es/buscar/act.php?id=BOE-A-2001-19995
https://www.boe.es/buscar/act.php?id=BOE-A-2009-8053
https://contractacio.gencat.cat/ca/gestionar-contractacio/regulacio-supervisio/estrategia-compra-publica/
https://contractacio.gencat.cat/ca/gestionar-contractacio/regulacio-supervisio/estrategia-compra-publica/
https://contractacio.gencat.cat/ca/gestionar-contractacio/regulacio-supervisio/estrategia-compra-publica/
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1. Quina normativa cal coneixer?

Heu de saber que...

- Esimportant congixer lalegislacio vigent en ma-
teria de contractacio publica, ja que ens ajuda a
entendre el seu funcionament i com els organs
de contractacio han de cercar proveidores.

« Estar al corrent de les normatives ens facilita la
comprensio dels plecs de condicions adminis-
tratives.

- Coneixer lalegislacio ens permet a entendre les
nostres obligacions i drets com a licitadores.

Vigileu amb...

« El contingut de l'article 1 de la LCSP ens apel-la
directament!

“‘En tota contractacio publica s’han d’incorporar
de manera transversal i preceptiva criteris so-
cials i mediambientals sempre que tinguin re-
lacio amb l'objecte del contracte, en la conviccio
que la seva inclusio proporciona una millor rela-
cio qualitat-preu en la prestacio contractual, aixi
com una major i millor eficiencia en la utilitzacio
dels fons publics. També s’ha de facilitar l'acces
a la contractacio publica de les petites i mitjanes
empreses, aixi com de les empreses d'economia
social.”

« Lestipologies de contracte que us poden afec-
tar segons la vostra activitat i la regulacio d’'as-
pectes com la reserva de contractes o la sol-
véncia, ja que us seran molt Utils per a licitar. Es
important que ho reviseu especialment.

Meés informacio a...

¢ Directiva 2014/25/UE del Parlament Europeu

@ Directiva 2014/24/UE del Parlament Europeu

@ Directiva 2014/23/UE del Parlament Europeu

2 Recull de normativa estatal sobre
contractacio publica



https://www.boe.es/doue/2014/094/L00243-00374.pdf
https://eur-lex.europa.eu/legal-content/ES/TXT/?uri=celex%3A32014L0024
https://www.boe.es/buscar/doc.php?id=DOUE-L-2014-80597
https://contractacio.gencat.cat/ca/gestionar-contractacio/normativa/estatal/
https://contractacio.gencat.cat/ca/gestionar-contractacio/normativa/estatal/
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Proces de licitacio per a empreses i organitzacions:

Quins tipus de contractes
| procediments existeixen?

La normativa vigent en materia de contractacid e« Contractedeconcessiodeserveis (art.15,LCSP).

) —

En aquest capitol t'expliquem...

els tipus de contractes publics i els principals

procediments d’adjudicacio.

S

posa a I'abast de les administracions una tipologia
de contractes que es pot emmarcar dins la distincio
seguent:

Tipologia de contractes atenent al
seu objecte

Elstipusdecontractesdelsectorpublicesdeterminen
en funcio del seu objecte, i son:

« Contracte d’obres (art. 13, LCSP). Té per objecte
'execucio d’una obra, allladament o conjuntament
amb la redaccid del projecte, o la realitzacio
d’algun dels treballs de construccio o denginyeria
civil, destinat a complir per si mateix una funcio
economica o tecnica, que tingui per objecte un
be immoble. Tambe que modifiquin la forma o la
substancia del terreny o del seu vol, o de millora del
mitja fisic o natural.

e Contracte de concessio d'obres (art. 14, LCSP).
Lentitat concessionaria du a terme prestacions
propies del contracte d'obres (incloent-hi les de
restauracio i reparacio de construccions existents,
aixi com la conservacio i el manteniment dels
elements construits), i la seva contraprestacio pot
consistirunicamenteldretaexplotarobra, oaquest
dret acompanyat del dret de percebre un preu.

Un o diversos poders adjudicadors encarreguen
a titol oneros a una o diverses persones, naturals
0 juridiques, la gestio d’un servei la prestacio del
qual es de la seva titularitat o competencia. La
contrapartidad'aquestagestio es el dret aexplotar
(economicament) elsserveisobjectedelcontracte,
0 aquest dret acompanyat del dret de percebre un
preu (pagament per part d’administracio). El dret
d’explotacio dels serveis implica la transferencia
al concessionari del risc operacional. En altres
paraules, en cas de no percebre un preu en una
concessio, elsingressos s'obtindran de l'explotacio,
i siaquestadecau, ho haurad’assumir adjudicataria
(risc operacional).

Contracte de subministraments (art. 16, LCSP).
Te per objecte I'adquisicio, 'arrendament financer
o l'arrendament, amb opcio de compra o sense, de
productes o bens mobles.

Contracte de serveis (art. 17, LCSP). Té per ob-
jecte les prestacions consistents en el desenvo-
lupament d'una activitat o que estan adrecades
a l'obtencio d’'un resultat diferent d’'una obra o un
subministrament.

Contractes mixtos (art. 18, LCSP). Son aquells que
inclouen prestacions de dos 0 mes tipus de con-
tractes i son considerats com una unitat funcional
per satisfer una necessitat o finalitat institucional.

®
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2. Quins tipus de contractes i procediments existeixen?

Tipologia de contractes
per la seva quantia

Depenent de la seva quantia, destaquem dues
tipologies de contractes:

Contractes menors Contractes subjectes a regulacio harmonitzada
(art. 118, LCSP). (art.19-23, LCSP).

Son aque”S enels quaIS elvalorestimatdelcontracteesinferiora15.000 € Son aque”s que per la seva naturalesail/o per tenirun valor estimat igua|
enelscontractesdeserveisisubministramentsoinferiora40.000 € enels O Superior als llindars de quantia establerts per la |_|ei, estan sotmesos
contractes d'obres, sense IVA. Aquests contractes es caracteritzen per a les directrius europees de contractacio publica. Aixd implica que s’ha
unatramitaciosimplificada, jaque nomesesrequereixlinformejustificatiu de donar publicitat de la licitacio a través de la Plataforma de Serveis de
de la necessitat, l'aprovacio de la despesa i la factura corresponent. La Contractacio Publica i, obligatdriament, mitjancant la publicacio d’un
durada dels contractes menors no pot ser superioraunany ino s'admeten anunci al Diari Oficial de la Unio Europea. A més, els terminis per tramitar
prérrogueS. ES pOden adediCar de maneradirectaobe amb concurrencia. aquest tipus de contractes poden ser mes extensos en Comparacié als
regulacio harmonitzada. contractes no subjectes a regulacio harmonitzada.

© ®
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2. Quins tipus de contractes i procediments existeixen?

Principals procediments
d'adjudicacio dels contractes

1. Procediment obert

Es un tipus de procediment competitiu en el qual
totes les entitats interessades poden presentar
ofertes per a un contracte public. En aquest tipus
de procediment la informacio sobre el contracte es
publica i accessible per a totes les empreses i no hi
ha restriccions quant a qui pot presentar una oferta,
amb I'excepcio que es categoritzin com areservat.

2. El procediment obert supersimplificat

Es tracta d’'un tipus de procediment per a contractes
de subministraments i serveis amb un valor estimat
inferior a 60.000 euros i, en cas dobres, inferior a
80.000 euros.

A mes, en els criteris dadjudicacid no poden
contemplar-se criteris avaluables mitjancant judici
de valor, es adir, tots els criteris han de ser avaluables
mitjancant formules.

Algunes consideracions:

- El termini de presentacio dofertes no podra ser
inferior a 10 dies, i quan es tracti de compres
corrents de bens disponibles en el mercat aquest
termini es redueix a cinc dies habils.

-« No es requerira ni l'acreditacio de solvencia ni una
garantia definitiva

- Loferta es publicara en un unic sobre o arxiu
electronic.

- La firma de la resolucid d’adjudicacio per part
de l'empresa 0 organitzacio adjudicataria podra
substituir la formalitzacio.

S

3. El procediment obert simplificat

Aquest tipus de procediment s'aplica a contractes
d’obres, serveis i subministraments, i exclou les con-
cessions i l'associacio per la innovacio. Lobjectiu
principal és que sigui un procediment agil i rapid, uti-
litzant les eines necessaries perque sigui transpa-
rent i facil de dur a terme.

Per poder fer servir aquest procediment, els llindars
han de ser, en el cas dels contractes d'obres, igual o
inferior a 2.000.000 euros i, en el cas de contractes
de subministrament o serveis, haura de serigual o in-
ferior a 140.000 euros.

Ames, per poder fer us d’aquest tipus de procediment
ha d’haver-hi uns criteris d’adjudicacio concrets:

- Contractes de prestacions de caracter intel-lec-
tual, com els serveis d'enginyeria o arquitectura:
en cas d’'incorporar criteris de valor, la seva ponde-
racio no pot superar el 45% del total.

- Resta de contractes: en cas d'incorporar criteris
de valor, la seva ponderacio no pot superar el 25%
del total.

En aquest procediment els terminis es redueixen,
fent el proces de contractacio sigui mes rapid. El
termini de presentacio de les ofertes no podra ser
inferior a 15 dies (20 en contractes d'obres) des de
la publicacio en el perfil del contractant, i el termini
d’adjudicacio no podra ser superior a cinc dies.

Altres procediments

1. Procediment restringit

Esun procediment en qué qualsevol empresainteres-
sada pot presentar una sol-licitud de participacio en
resposta a una convocatoria de licitacio, perdo nomes
les empreses seleccionades en atencio a la seva sol-
vencia podran presentar proposicio.

2. Procediment negociat amb publicitat

Es una opcid que es preveu en casos especifics en
gue no es possible utilitzar els procediments obert
o restringit. Aquest procediment e€s adient quan es
requereix un treball previ de disseny o0 adaptacio per
part dels licitadors, son necessaries solucions inNo-
vadores, la negociacio es imprescindible per la com-
plexitat o configuracio juridicoeconomica de la pres-
tacio, o be en els procediments oberts o restringits,
nomes s'han presentat ofertes que son irregulars
o inacceptables. En aquest cas, la publicitat es ne-
cessaria per garantir la transparéncia i la competen-
cia en la seleccio del contractist

3. Licitacio amb negociacio

Es un procediment en el qual l'organ de contractacio
consulta a un o diversos candidats, negocia les con-
dicions del contracteiseleccionala millor ofertapera
contractes d'obres, serveis o subministraments amb
elements de disseny, innovacio, etc.

4. Dialeg competitiu

Es un procediment en el qual les candidates selec-
cionades presenten ofertes basades en solucions
per satisfer les necessitats de 'organ contractant,
adequat per a projectes complexos.

5. Associacio per alainnovacio

Es un procediment que té per objectiu el desenvolu-
pament de productes, serveis o obres innovadores
| la compra ulterior de subministraments, serveis o
obres resultants amb nivells de rendiment i costos
maxims acordats.

6. Acord marc

Esunsistemaderacionalitzacid técnicadelacontrac-
tacio publica que pot impulsar un o diversos organs
de contractacio. Suposa l'acord amb una o diverses
organitzacions o empreses amb l'objecte d'establir
unes condicions o termes comuns a les que hauran
d’ajustar-se tots els contractes que I'drgan de con-
tractacio vagi a adjudicar durant un determinat pe-
riode de temps, que no podra excedir de quatre anys
excepte casos excepcionals.
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2. Quins tipus de contractes i procediments existeixen?

Heu de saber que...

Coneixer les principals caracteristiques de
cada tipus de contracte ens permet buscar lici-
tacions mes ajustades a la nostra activitat enla
plataforma de contractacio.

Els contractes menors poden ser amb concur-
renciainonomesdadjudicaciodirecta.Enalguns
casos, aquests es publiquen en els perfils del
contractant propis de cada administracio o bé
a la Plataforma de Contractes del Sector Public.

Trobareu la relacio de contractes menors ad-
judicats trimestralment per un organ de con-
tractacio en les publicacions agregades del seu
perfil del contractant.

El tipus de procediment és important perque ve
determinat pel valor del contracte i la forma de
presentacio.

El tipus de procediment condiciona el termini
des de la publicacio fins a la presentacio d’ofer-
tes.

Vigileu amb...

« Lobligatorietat a Catalunya d'estar inscrit en
el RELI en el cas dels procediments oberts
simplificats. Com a requisit de procediments
d'adjudicacié de contractes tramitats amb
mitjans electronics, els organs de contractacio
poden exigir als licitadors la inscripcio previa al
RELI.

- Els terminis de presentacio per a determinats
procediments de licitacio, ja que poden ser molt
breus.

- Centrar l'estrategia de 'empresa exclusivament
en els contractes menors perque tenen limita-
cions.

« No preveure el temps suficient per planificar i
prepararambcuratotesaquellesquestionsque
us puguin facilitar concorrer en procediments
oberts o amb concurrencial!

Meés informacio a...

¢ Els fonaments de la contractacio publica



https://formawiki.diba.cat/pub/direccio_de_serveis/94b435bb_una_visio_practica_de_la_llei_de_contractes_del_sector_public/002.html
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Proces de licitacio per a empreses i organitzacions:

Que es la contractacio

reservada i com funciona?

49—

En aquest capitol t'expliquem...
gue es un contracte reservati qui
hi pot participar.

S

Que es un contracte reservat?

El contracte reservat es una figura especifica de la
contractacio publica a traves de la qual en qualsevol
procediment es pot limitar la concurrencia a determi-
nades organitzacions que compleixin certes caracte-
ristiques (de forma juridica, amb relacio a la seva or-
ganitzacio, etc.).

Els contractes reservats son l'ex-
cepcio alanorma, ja que restringeix
la participacio en aquests procedi-
ments. | com es regula?

Aquesta modalitat de contractacio constitueix una
excepcio a la prohibicio de limitar la participacio en els
procediments de licitacio publica per la forma juridica
o I'anim de lucre.

Son I'excepcio a la norma per que limiten la lliure con-
currencia i nomes determinades tipologies d’empre-
ses s’hi poden presentar.

La LCSP estableix dues modalitats de contractacio
reservada:

 La regulada per la disposicio addicional quarta
(DA 4a), que és obligatoria i només permet la par-
ticipacio de les entitats juridiques que tenen com a
finalitat la insercio sociolaboral de les persones tre-
balladores en situacio de vulnerabilitat social, i que
adopten la forma juridica especifica de centres es-

pecials de treball d'iniciativa social (CETIS) o d'em-
preses d'insercio (El)?. Aquesta modalitat es pot
aplicar a qualsevol tipologia contractual prevista a
la LCSP.

« La modalitat que permet la disposicio addicional
quaranta-vuitena (DA 48a) i que és potestativa.
Nomes es pot aplicar a determinats serveis socials,
culturals i de salut especificats pels codis del voca-
bulari comu de contractes publics (CPV), i nomeés
permet la participacio dentitats juridiques que te-
nen com a objectiu la participacio de les seves per-
sones treballadores i destinen els seus beneficis a
lactivitat propia o al repartiment entre les dites per-
sones treballadores. Enllag a annex 1V LCSP.

Es obligatori reservar contractes?

En aquest cas, la reserva segons DA 4a si que es obli-
gatoria per a lAdministracio de la Generalitat de Cata-
lunya i tot el seu sector public, i la quantitat que s'ha
d'assolir es fixa anualment per acord del Govern. Els
departaments de la Generalitat han de computar tant
els contractes reservats de manera directa com els
contractes reservats per les entitats que estan ads-
crites a ells per a l'assoliment dels objectius. A meés,
les entitats locals i el seu sector public també estan
obligats a reservar contractes per a fomentar els ob-
jectius socials.

Com a exemple, TAjuntament de Barcelona ha desple-

gat la Instruccié municipal de regulacié de la con-
tractacio reservada.

2\leure definicio a l'apartat “Nomenclator”. @



https://www.boe.es/buscar/act.php?id=BOE-A-2017-12902&p=20230301&tn=1#av-2
http://hdl.handle.net/11703/114024
http://hdl.handle.net/11703/114024
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3. Que ésla contractacio reservadai com funciona?

Heu de saber que...

Els contractes reservats limiten la competen-
cia, ja que nomes poden participar entitats
| empreses que compleixin els requisits de
cada disposicio. Aprofitem les oportunitats!

Si us interessa participar en un contracte re-
servatcalqueestigueuatentesaaqueststipus
de procediment. Podeu cercar-los de manera
especifica les plataformes i en algunes webs.

Si sou una iniciativa o empresa de I'ESS tambeé
us poden interessar aquests contractes regu-
lats per la DA 48a.

La DA 48a pot possibilitar que nomes puguin li-
citar en aquests procediments les empreses |
organitzacions de I'ESS, ja que son les que po-
dran complir les condicions per a la participa-
cio:

a) Que el seu objectiu sigui la realitzacio d'una
missio de servei public vinculada a la prestacio
dels serveis contemplats a I'apartat primer.

b) Que els beneficis es reinverteixin amb la fina-
litat d'assolir l'objectiu de I'organitzacio; o en cas
que es distribueixin o redistribueixin beneficis, la
distribucio o redistribucio haura de realitzar-se
d'acord amb criteris de participacio.

c) Que les estructures de direccio o propietat de
lorganitzacio que executi el contracte es basin
en la propietat dels empleats, o en principis de
participacio, o exigeixin la participacio activa dels
empleats, els usuaris o les parts interessades.

d) Que el poder adjudicador de qui es tracti no
hagi adjudicat a l'organitzacio un contracte pels
serveis en questio d'acord amb el present article
en els tres anys precedents. De la mateixa ma-
nera, el contracte no podra tenir una durada mes
llarga de tres anys.

Vigileu amb...

Lobligacio d’acreditar que sou un centre espe-
cial de treball d'iniciativa social per poder parti-
ciparenlareservade contractes, segons DA 4a.

La possibilitat que dins una licitacio s’inclogui
un lot amb reserva, pero no la resta. Cada lot
es considera com un contracte independent.

Els contractes reservats segons DA 4a es
poden aplicar a qualsevol objecte contrac-
tual (CPV) i sense limitacions de recurréncia
en procediments amb concurrencia.

Les limitacions dels contractes reservats, es-
pecialment en la durada del contracte (maxim
tres anys). Només es pot aplicar a uns de-
terminats objectes contractuals (CPV) i la
seva recurrencia, ja que no es pot adjudicar
un contracte reservat segons DA 48a a una
organitzacio que nhagi tingut diguals ca-
racteristiques en els tres anys precedents.

Podeu consultar un exemple de desplegament
a la instruccio de ’Ajuntament de Barcelona.

Meés informacio a...

¢ Guia per a l'assoliment dels objectius de
reserva social

2 Instruccio municipal de regulacio de la
contractacio reservada

<& www.contractesreservats.cat



https://www.contractesreservats.cat/site/wp-content/uploads/instruccio_contractacio_reservada-Barcelona.pdf
https://contractacio.gencat.cat/web/.content/principis/contractacio-estrategica/social/reserva_social/guia-reserves-socials-2021.pdf
https://contractacio.gencat.cat/web/.content/principis/contractacio-estrategica/social/reserva_social/guia-reserves-socials-2021.pdf
http://hdl.handle.net/11703/127544
http://hdl.handle.net/11703/127544
https://www.contractesreservats.cat/
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Proces de licitacio per a empreses i organitzacions:

On puc trobar les licitacions?

[y —

En aquest capitol t'expliquem...
on pots trobar les licitacions i et pots
planificar per no perdre oportunitats.

S

On podem trobar les licitacions?

Els organs de contractacio publiquen les seves
licitacions en diversos portals, i s important que
els coneguem per subscriure’ns als que mes ens
interessin i no perdre cap oportunitat de negoci. Cal
fer una cerca activa de licitacions i planificar la nostra
actuacio per poder presentar-nos a temps i amb
garanties.

Estan centralitzades en alguna pla-
taforma?

Si. A banda del perfil del contractant de cada organ
de contractacio, estan unificades a:

o Plataforma de Serveis de Contractacio Publica

de Catalunya

e Plataforma de Contratacion del Sector Publico

« Portal de Contractacio Electronica de I'Ajunta-

ment de Barcelona

e Cercador d'Informacio i Documentacio Oficials

(CIDO)

Que és la Plataforma de Serveis de
ContractacioPublicade Catalunya?

La Plataforma es configura com un portal unic global
| integrat per ala difusio de la informacio de l'activitat
contractual de I'Administracio de la Generalitat de
Catalunya i dels ens i empreses que integren el seu
sector public.

Tot i que hem citat altres plataformes, aquest es el
portal dereferenciaen matéria d’activitat contractual
a Catalunya.

Te cost?

No, la subscripcio a la plataforma és gratuita.

Es pot saber el que es licitara proxi-
mament?

Si, és possible i ens ajuda a planificar la feina. Com?
Podem consultar tota la informacio registrada a la
plataforma a traves del seu propi cercador i coneixer
la planificacio anual de contractacio que latrobareu a
cada perfil del contractant.

En la plataforma trobarem anuncis previs. Es una
eina que utilitza 'administracio per avisar de futures

licitacions (art. 134, LCSP).


https://contractaciopublica.cat/ca/inici
https://contractaciopublica.cat/ca/inici
https://cido.diba.cat/
https://cido.diba.cat/
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Comencaa licitar!

4. On puc trobar les licitacions?

Heu de saber que...

Us podeu subscriure a la Plataforma de Serveis
de Contractacio Publica de Catalunya per re-
bre diariament en el correu electronic les lici-
tacions que us poden interessar. La resta de
plataformes també ofereixen aquesta opcio.

La subscripcio es gratuita i es pot fer des de la
mateixa plataforma.

La plataforma permet filtrar la informacio que
rebreu al correu segons diferents criteris (CPV,
reservat o no, etc.).

Laplataforma ens permet tracar la historia dels
procediments. Podeu consultar licitacions an-

teriors del mateix servei, obra o subministra-
ment per tal de tenirinformacio i consultar com
es va adjudicar, com eren els plecs i qui va ser
lempresa adjudicataria.

Aguestes eines ens ajudaran a preveure les
proximes licitacions, facilitant la planificacio
dels recursos i de les accions que siguin ne-
cessaries.

Si es publica un anunci previ, ens podem tro-
bar que el periode de presentacio de lalicitacio
es vegi reduit.

Vigileu amb...

« La possibilitat que qualsevol procediment pot
patir esmenes, canvis o modificacions al llarg
del proces d’'unalicitacio. Cal estar informat! Us
podeu subscriure tambe a anuncis de licitacio,
encara que no hi liciteu.

Meés informacio a...

¢ Material d'ajuda per a persones usuaries
- Plataforma de Serveis de Contractacio
Publica

<’ Plataforma de Serveis de Contractacio
Publica

<’ Plataforma de Contratacion del Sector
Publico

¢ Portal de Contractacio Electronica de
Ajuntament de Barcelona



https://contractaciopublica.cat/ca/manuals/usuari
https://contractaciopublica.cat/ca/manuals/usuari
https://contractaciopublica.cat/ca/manuals/usuari
https://contractaciopublica.cat/ca/inici
https://contractaciopublica.cat/ca/inici
https://contrataciondelestado.es/wps/portal/plataforma
https://contrataciondelestado.es/wps/portal/plataforma
https://licitacions.bcn.cat/
https://licitacions.bcn.cat/
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Proces de licitacio per a empreses i organitzacions:

Quins son els requisits
per poder licitar?

Quins son els requisits minims Per - La persona fisica o els seus administradors, tro-
poder licitar? bar-se en situacions d mcompatlblhftat, O per haver
contractat a exalts carrecs que hagin participat en
decisions que hagin afectat I'entitat privada, en els

- Tenir plena capacitat d'obrar, es a dir, 'entitat ha

d'estar legalment constituida.
Tenir la solvencia econOmica, financera, técnica o

termes prevists en legislacio aplicable.
Haver comes alguna de les irregularitats seguents
com a licitador o contractista quant a 'adjudicacio

professional necessaria requerida en els plecs que | lexecucio de contractes anteriors:

regeixen lalicitacio. Es a dir, s’haura d’acreditar que

la vostra empresa pot executar el contracte, apor- 1. Retirada indeguda la proposicio en un procedi-

tant els documents que vinguin especificatsen els ment d’adjudicacio o no haver presentat en ter-

plecs esmentats. mini la documentacio necessaria per a I'adjudi-
« No incorrer en cap de les prohibicions de contrac- cacio amb frau, culpa o negligencia.

tar establertes per lallei. 2.No formalitzacio del contracte en termini per
- Trobar-se al corrent de les obligacions tributaries i causa imputable a I'adjudicataria.

amb la Seguretat Social. 3. Incompliment de les condicions especials dexe-
« En els contractes d'obres d'import igual o superior cucio del contracte, amb frau, culpa o negligen-

a 500.000 euros cal que 'empresa tingui la classifi- cia, quanlincompliment hagi estat establertcom

cacio empresarial. a infraccio greu i doni lloc a penalitats o indem-

nitzacio per danys i perjudicis.
] , L 4.Haver donat lloc a la resolucio del contracte per
Quines son les prohibicions de con- causaimputable ala contractista.

tractar establertes perla LCSP?

; Estan regulades a l'article 71:
Haver estat condemnades mitjancant senténcia
ferma per determinats delictes.

Haver estat sancionades amb caracter greu per

En aquest capitol t'expliquem... determinades infraccions administratives.
Estaren situacio d’'insolvencia o concurs de creditors.

qwr_]s sonlels reqwsfcs. p_er licitar Haver incomplert les obligacions tributaries o de la
| quines son les prohibicions. Seguretat Social.

© ®
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5. Quins son els requisits per poder licitar?

Quina documentacio haure d’entregar si soc proposada com a adjudicataria?

L'organ contractant en el plec administratiu determinara quina documentacio caldra entregar en la fase d’adjudicacio per tal de formalitzar el contracte.

Ens podem trobar diferents elements:

Si soc persona juridica

Documentacio relativa a la capacitat d’obrar

- Escriptures de constitucio; estatuts i modificacions estatutaries (canvi de denominacio, canvi
d’'objecte social, canvi de domicili, modificacio del capital social, declaracions d’unipersonalitat, entre
d’altres).

- Escriptures de nomenament de persones representants i apoderades de 'empresa (altes i/o baixes de
representants i apoderats), aportant referencia del DNI vigent.

- Darrer rebut de pagament de I'|AE o be, si esta exempta, declaracio responsable indicant la causa o
motiu de 'exempcio.

Documentacio relativa a la solvencia economica i financera

« Comptes anuals dipositats en el Registre Mercantil o en el registre que li correspongui dels darrers tres
exercicis on consti el segell amb la data en que es va efectuar el diposit.

- Copiade la polissa d'asseguranca de responsabilitat civil per riscos professionals i darrer rebut de
pagament o certificat de la companyia asseguradora.

Documentacio relativa a la solvencia tecnica i professional

- Certificats d'experiencia 0 bona execucio de les principals obres, serveis o subministraments.

- Informe anual mitja de les persones treballadores en situacio d'alta dels darrers tres anys que emet |a
Tresoreria General de la Seguretat Social.

« Autoritzacions o habilitacions professionals corresponents.

- Certificacions acreditatives de processos de produccié amb qualitat (ISO, EMAS, OHSAS).

S

Si soc persona fisica

Documentacio relativa a la capacitat d’obrar
« DNI de la persona sol-licitant.

- Darrer rebut de pagament de I'|AE o be, si esta exempta, declaracio responsable per escrit indicant
la causa o motiu de I'exempcio.

Documentacio relativa a la solvencia economica i financera

« Llibres d’'inventaris i comptes anuals dels darrers tres exercicis legalitzats pel corresponent Registre

Mercantil.
- Copiade la polissa d’asseguranca de responsabilitat civil per riscos professionals i darrer rebut de
pagament o certificat de la companyia asseguradora.

Documentacio relativa a la solvencia tecnica i professional

- Certificats d'experiencia 0 bona execucio de les principals obres, serveis o subministraments.

- Informe anual mitja dels treballadors en situacio d’alta dels darrers tres anys que emet la Tresoreria
General de la Seguretat Social.

« Autoritzacions o habilitacions professionals corresponents.

- Certificacions acreditatives de processos de produccié amb qualitat (ISO, EMAS, OHSAS).

®
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5. Quins son els requisits per poder licitar?

Que es la solvencia?

Segons els articles del 74 al 76 de la LCSP, per poder
contractar amb el sector public tota persona (fisica o
juridica) had’acreditar que, encasdeseradjudicataria
del contracte licitat, tindra els coneixements i els
recursos (humans i economics) per dur-lo aterme en
els termes indicatsien el termini acordat. Dos tipus:

« solvéncia econdmica i financera (recursos econo-
mics per donar compliment al contracte).

- solvéncia professional o técnica (coneixements o
experiencia técnics en 'ambit del contracte).

Com s’acredita?

Per poder subscriure contractes amb el sector public,
les empreses i organitzacions han d’acreditar la seva
solvenciaeconomicaitecnica, segons les condicions
minimes establertes per cada cas en el plec del
contracte.

Lorgan de contractacio pot establir els mitjans,
criteris de seleccio i requisits minims per considerar
acreditadalasolvenciadel'empresari,d’acordambles
normes que fixa 'LCSP. En alguns casos, 'acreditacio
de la solvencia es produeix mitjancant la classificacio
de l'organitzacio com a contractista d’obres o serveis
dels poders adjudicadors.

S

Si no s’estableix en els plecs, quina
solvencia he d’acreditar?

Quan el plec d'un contracte no concreti els criteris
| els requisits minims, les empreses licitadores han
d’acreditar la seva solvencia a traves dels mitjans
establerts com a supletoris en la LCSP: article 87.3
-solvencia economica i financera-, article 88.3
-solvencia tecnica en els contractes dobres-,
article 89.3 —solvencia tecnica en els contractes de
subministrament- i article 90.2 —solvencia tecnica en
els contractes de serveis i resta de contractes-.

Quan és necessaria la classificacio
empresarial?

Enels contractes d'obresamb un valor estimatigual o
superior a 500.000 euros la classificacio es un requi-
sit indispensable per acreditar la solvencia, de mane-
ra que la licitadora ha d'estar classificadaenelgrup o
subgrup que correspongui en funcio de l'objecte del
contracte i amb la categoria igual o superior a l'exigi-
da pel valor estimat del contracte.

Quina documentacio necessito?

La documentacio que acredita el compliment dels re-
quisits previs en els procediments de contractacio
publica es pot presentar en forma de Document Eu-
ropeu Unic de Contractacié (DEUC) o en un model de
declaracio responsable que es proporciona en el plec
de clausules administratives.

Aquestadocumentacio demostraquelasocietatesta
legalment constituida i te l'autoritzacio per presentar
una oferta en la licitacio, i que la persona que signate
la representacio adequada per presentar la proposta
i el DEUC. En resum, el DEUC €s una prova preliminar
del compliment dels requisits exigits en els procedi-
ments de contractacio publica.

Comenca a licitar!
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Comencaa licitar!

5. Quins son els requisits per poder licitar?

Heu de saber que...

Tota aquesta informacié podeu tenir-la al RELI
actualitzada i aixi us estalvieu de presentar-la.

Es molt important presentar la documentacio
en termini, en cas contrari, podeu quedar exclo-
sos. En alguns casos es esmenable previ reque-
riment

La solvencia ens la sollicitaran en fase d’adju-
dicacio. Si no l'acreditem correctament no ens
adjudicaran el contracte.

Es recomanable haver tramitat el RELI per agi-
litzar els processos d’adjudicacio, ja que no ens
requeriran tanta informacio, pero cal tenir-1o ac-
tualitzat, incloent-hiels certificats de bona exe-
cucio!

Vigileu amb...

- No incorrer en cap prohibicié de contractar i
revisar que tingueu la solvencia necessaria.

« Revisar els documents societaris que puguin
haver canviat.

- Adjuntar, en cas que ho demani, la polissa
de responsabilitat civil i el darrer rebut de
pagament. Tingueu-ho actualitzat!

- La importancia de disposar dels certificats
de bona execucio daquells treballs que hem
fet per a administracions publiques a traves
d’algun procediment de contractacio.

Meés informacio a...

< Qué és i com funciona una licitacio?



https://canalempresa.gencat.cat/ca/01_que_voleu_fer/03_creixer_i_consolidar-vos/treballar-amb-administracio/que-es-licitacio/index.html#bloc2
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Proces de licitacio per a empreses i organitzacions:

Que es el Registre d’Empreses
Licitadores (RELI) i el Registre
Oficial de Licitadors i Empreses
Classificades del Sector Public
(ROLECE)?

O—

En aquest capitol t'expliquem...
els registres RELI i ROLECE
i quan son obligatoris.

S

Que es el RELI?

El Registre Electronic d'Empreses Licitadores (RELI)
es un registre administratiu, public, electronic, gra-
tuit i de validesa indefinida, que té per objecte lains-
cripcio de lesdadesicircumstancies delesorganitza-
cions que volen contractar amb les administracions i
entitats del sector public de Catalunyaique facilita la
tramitacio en el moment de licitar.

Quins documents hi puc tenir?

- La personalitat juridica i capacitat d'obrar.

- Les obligacions tributaries.

- Larepresentacio i apoderaments.

- La solvencia economicai financera.

- La solvencia tecnica i professional.

- La classificacio empresarial atorgada per la Gene-
ralitat de Catalunya.

 Les habilitacions professionals i autoritzacions ad-
ministratives, en funcio de l'activitat de lempresa.

« Les prohibicions de contractar, si fos el cas.

Quins avantatges té?

El RELI aporta beneficis i avantatges per a les em-
preses que volen licitar, aixi com per als organs de
contractacio, ates que agilitza, facilita i simplifica les
actuacions administratives. Principalment, el RELI fa-
cilitalaconcurrenciadelesempresesiorganitzacions
en els procediments de contractacio, jaque siaques-
ta estainscrita no ha d'aportar els documents justifi-
catius de les dades que consten en aquest registre |
que estiguin vigents. Unicament caldra declarar que
les dades son vigents i que no han experimentat cap
variacio, si fos el cas.

M'interessa tramitar el RELI?
Es obligatori?

Larticle 159.4.a) de la LCSP estableix l'obligacio d'ins-
cripcio de les empreses licitadores en els registres
oficials de licitadors per participar en els procedi-
ments oberts simplificats. Per tant, la inscripcio al
RELI constitueix un requisit obligatori per a totes les
empreses que es presentin a un procediment obert

simplificat.
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6. Que és el Registre d’Empreses Licitadores (RELI) i el Registre Oficial de Licitadors i Empreses Classificades del Sector Public (ROLECE)?

Com acredito lainscripcio?

L'acreditacio daquesta circumstancia tindra lloc mit-

jancant l'aportacié del justificant de recepcio de la
sollicitud emes pel corresponent registre i d'una de-
claracio responsable d'haver aportat ladocumentacio
preceptiva i de no haver rebut requeriment desmena.

Que és el ROLECE?

Es el Registre Oficial de Licitadors i Empreses Classi-
ficades del Sector Public. Estar inscrit al ROLECE ser-
veix fonamentalment per acreditar la personalitat,
representacio, capacitat d'actuar i el no estar incurs
en prohibicio per contractar. Tambe permet acredi-
tar la solvencia economica i financera, classificacio,
habilitacio professional o empresarial i la no concu-
rrencia de les prohibicions per contractar. El ROLECE
estaregulatenelsarticles 337 i seguents de laLleide
Contractes del Sector Public.

Qui hi pot estar?

Totes les empreses o professionals que vulguin con-
tractar amb el sector public.

Es obligatori estar al ROLECE?

Estar registrat al ROLECE es una condicio obligatoria
per participar enles licitacions tramitades mitjancant
procediment obert simplificat, segons s'estableix a
l'article 159 de la LCSP.

No obstant si estem registrats en el RELI i nomes vo-
lem operar a Catalunya, no €s necessari estar en el
ROLECE. En cas que vulguem operar fora de Catalun-
ya, si que ens caldra estar registrats en el ROLECE.

®
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6.Que és el Registre dEmpreses Licitadores (RELI) i el Registre Oficial de Licitadors i Empreses Classificades del Sector Public (ROLECE)?

Heu de saber que...

La inscripcio als registres es gratuita i permet
als licitadors presentar la documentacio nomes
una vegada, estalviant temps i diners.

En cada licitacio, les empreses i organitzacions
licitadors han de declarar que estan inscrites
en el registre i que les dades registrals son
correctes i no han patit canvis, substituint aixi
la documentacio ja presentada en el registre
corresponent.

Estar registrades ens permet accedir als proce-
diments oberts simplificats.

En cas de ser adjudicataries, ens facilita tots els
tramits per la formalitzacio.

Ens ajuda a coneixer la nostra solvencia i a dis-
posar dels certificats de bona execucio.

Vigileu amb...

- Mantenir actualitzat el RELIamb un minim d'una
vegada a l'any perque la informacio continguda
sigui vigent.

« L obligatorietat de que la persona que signi
qualsevol dels dos registres tingui els poders
per fer-no.

« NoO oblidar-vos dels certificats de bona exe-
cucio!

- Revisar i disposar de tota la documentacio
necessaria per fer el registre abans d’iniciar els
tramits.

Meés informacio a...

< RELI

& Preguntes frequients del RELI

2 Registro Oficial de Licitadores y Empresas
Clasificadas del Estado. Direccion General del
Patrimonio del Estado: Ministerio de Hacienda
y Funcion Publica



https://reli.gencat.cat/ecofin_rlic/AppJava/start.do?accio=iniciAplicacio
https://reli.gencat.cat/ecofin_rlic/pages/docs/faqs/preguntesFrequentsRELI.pdf
https://www.hacienda.gob.es/es-ES/Areas%20Tematicas/Patrimonio%20del%20Estado/Contratacion%20del%20Sector%20Publico/Paginas/ROLECE.aspx
https://www.hacienda.gob.es/es-ES/Areas%20Tematicas/Patrimonio%20del%20Estado/Contratacion%20del%20Sector%20Publico/Paginas/ROLECE.aspx
https://www.hacienda.gob.es/es-ES/Areas%20Tematicas/Patrimonio%20del%20Estado/Contratacion%20del%20Sector%20Publico/Paginas/ROLECE.aspx
https://www.hacienda.gob.es/es-ES/Areas%20Tematicas/Patrimonio%20del%20Estado/Contratacion%20del%20Sector%20Publico/Paginas/ROLECE.aspx
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Proces de licitacio per a empreses i organitzacions:

Quina informacio
em facilita
'ladministracio?

Contracte menor Procediments oberts.

, ~Quins documents té una licitacio?
En el cas del contracte menor, que no es un procedi-
ment obert, malgrat que pugui tenir concurrencia, la
documentacio que ens facilitara 'administracio es:

Memoria justificativa.
Plec de clausules administratives generals (PCAG)
(no sempre existeix).
Plec de clausules administratives particulars

- Informe de I'drgan de contractacio motivant la ne-

cessitat del contracte. (PCAP).
- Justificacio de que no s'esta alterant lobjecte del -« Plec de prescripcions técniques (PPT).
contracte.

- Acreditacio de l'existencia de credit i document Tambe pot contenir:
d'aprovacio de la despesa prévia a la seva execu-

cio, incorporant posteriorment la facturals. - Annexos de diferents tipus (models, planells, infor-
- Publicitat de l'adjudicacio (perfil, almenys agrupa- maci6 addicionals).
daitrimestral). - Models de documentacié a presentar (oferta eco-

nomica, aval, etc.).

« Llistat de personal a subrogar.
; ; Quina informacio rellevant conté

cada document?
En aquest capitol t'expliquem...

quina informacio ens facilita Es important coneixer quina informacio ens Tacilit.a
, o . cada document per a fer una correcta analisi d’'una li-
'administracio? citacio.

© ®
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7. Quina informacio em facilita 'administracio?

Memoria justificativa: (art. 11163, LCSP)

« Les necessitats que cal cobrir i la idoneitat de
lobjecte del contracte per cobrir-les (art. 28 i 116,
LCSP).

- Leleccio del procediment utilitzat per adjudicar-lo,
especialment quan s'utilitzi un procediment dife-
rent de l'obert o el restringit (art. 116 i 131, LCSP).

- Laclassificaci¢ila solvencia exigida (art. 116.4.bi c,
LCSP).

- Elvalor estimat del contracte amb indicacio de tots
els conceptes que l'integren (art. 116.4.d, LCSP).

- Els criteris de valoracio de les ofertesiles formules
de valoracio escollides (art. 146.2, LCSP).

- Els motius per no dividir-lo en lots (art. 116.4.q,
LCSP).

- En els contractes de serveis, la insuficiencia de
mitjans.

Plec de clausules administratives particulars

(PCAP)

En els plecs de clausules administratives particulars
(art.122.2, LCSP) hi trobarem:

- Criteris de solvencia i adjudicacio del contracte.

« Consideracions socials, laborals i ambientals com
a criteris de solvéncia, adjudicacio o condicions
especials d'execucio.

- Obligacio d'establir una condicio especial d'execu-
cio relacionada amb la innovacio, l'aspecte medi-
ambiental o l'aspecte social.

- Definicio de les obligacions i drets de les parts.

- Cessio del contracte, excepte sino €s possible se-
gons l'article 2141.

- Obligacio del'adjudicataride complir les condicions
salarials establertes en el conveni col-lectiu secto-
rial aplicable.

- Informacio sobre les condicions de subrogacio en
contractes de treball per a l'avaluacio dels costos
laborals i les penalitats en cas d'incompliment.

- Penalitzacions perincompliment o execucio defec-
tuosa en materia mediambiental, social, laboralien
les obligacions contractuals essencials.

Plec de prescripcions técniques (PPT)

Es el document on es defineixen les condicions téc-
nigues del projecte, en que consistira, que caldra
executar i sota quina responsabilitat (art. 124, LCSP).

Estableix les directrius tecniques que cal complir
durant I'execucio de la prestacio, per tant, regula
lexecucio de la prestacio i en defineix les qualitats,
aixi com les condicions socials i ambientals, d'acord
amb els requisits establerts per la mateixa Llei per a
cada contracte. El PPT forma part de l'expedient de
contractacio, teé naturalesa contractual i vincula tant
'administracio com el contractista. La presentacio
d'una oferta per part del licitador implica l'acceptacio
incondicional del PPT.
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7. Quina informacio em facilita 'administracio?

Heu de saber que...

Es important que llegiu tota la documentacio
de la licitacio, inclosos els annexos.

Cal que valoreu diferents aspectes com la
data de presentacio, I'import base de licitacio,
solvencia, etc.

Podeu trobar resums d’informacio en el qua-
dre de caracteristiques i en el mateix anunci
de licitacio.

La forma de presentar la licitacio i la docu-
mentacio necessaria la trobareu al plec admi-
nistratiu, aixi com els annexos necessaris.

Tots els criteris d’adjudicacio els trobareu al
plec administratiu.

El pressupost base de licitacio i el valor esti-
mat del contracte el trobareu generalment al
plec administratiu, pero en alguns casos po-
dreu trobar informacio complementaria en al-
tres annexos.

El CPV del procediment el trobareu al plec ad-
ministratiu i en l'anunci de licitacio.

Vigileu amb...

- Tot alld que esta en els plecs es vinculant, es
com un contracte i per tant ens comprometem
a fer-ho.

 Les obligacions de l'adjudicatari incloses en el
plec administratiu.

- Un error de presentacio ens pot conduir
a exclusio. Planifiqueu la presentacio i la
documentacié necessaria per tramitar amb
temps! No tota la documentacio que s’adjunta
cal presentar-la, nomes aquella que sigui
necessaria en cada cas.

Meés informacio a...

¢ Els plecs de prescripcions técniques



https://formaciooberta.eapc.gencat.cat/espaistematics/contractacio/els-plecs-de-prescripcions-tecniques.html
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Proces de licitacio per a empreses i organitzacions:

Quines implicacions
tenen els lots en
els contractes?

La Llei de Contractes del Sector Public (LCSP) esta-
bleix, en l'article 99, la divisio en lots com a regla ge-
neral per a la realitzacio independent de cada part
del contracte, sempre que la naturalesa o lI'objecte
del mateix ho permeti. Nomes en casos excepcionals
i degudament justificats (l'apartat 3), es podra optar
per no dividir el contracte en lots.

Totesleslicitacionshandetenirlots?

En principi, totes les licitacions han d’incloure lots, en
cas contrari, 'organ de contractacio ha de justificar la
decisio de no dividir el contracte enlots, ja que ladivi-
sio ha de ser lanorma, sempre que sigui possible. Les
raons per les quals I'organ de contractacio pot deci-
dir que no conve dividir un contracte en lots poden
ser, per exemple, el risc de limitar la competencia, la
dificultat o onerositat excessiva des del punt de vis-
ta tecnic en l'execucio del contracte o el risc que la
coordinacio entre els diferents contractistes pugui
afectar lexecucio adequada del contracte.

S —

En aquest capitol t'expliquem...
els lotsicomes regulen en
el procediment de contractacio.

S

Com considerem els lots?

En general, cada lot constitueix un contracte dife-
rent, pero en casos excepcionals es poden conside-
rar com un unic contracte si I'organ de contractacio
ho estableix expressament en els plecs o si s'adjudi-
ca el contracte a una ofertaintegradora que compleix
determinats requisits (art. 99.5, LCSP).

Quina solvencia poden demanar?

La solvencia i la garantia definitiva s'exigeixen en fun-
cio del valor acumulat del conjunt de les prestacions
o dels lots que ens hagin adjudicat, excepte si es do-
nen les excepcions establertes en els articles 20.2,
21.2122.2delaLCSP.

®
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8. Quines implicacions tenen els lots en els contractes?

Heu de saber que... Vigileu amb... Més informacio a...

- Caldra veure que estableixen els plecs de con- - La documentacio tecnica i economica que cal ¢ Questions referents als contractes dividits

dicions amb relacio a quants lots em puc pre- presentar en cadascundelslots. Generalment, en lots

sentar i quants em poden adjudicar. Caldra que nomes haureu de presentar una vegada el

tingui solvencia per a cada lot que em presento sobre administratiu. & Preparacié del contracte
- Espodenreservar lots a CETIS i El (DA 4a, LCSP) « La possibilitat que estigui limitat el nombre

o per organitzacions de I'ESS (DA 48, LCSP). de lots als quals us podeu presentar o que us

poden adjudicar en la licitacio. Establiu criteris

- Els lots faciliten que ens puguem presentar, ja de prioritzacio i analisi per decidir a quin lot/s

que poden ser per especialitats professionals, presentar-se!

ambit territorial on s’haura de desenvolupar el

contracte, etc. - La solvencia requerida per a cada lot o lots que

ens interessi.
- Cada lot pot tenir criteris de valoracio especifics.

- Els lots ens generen noves oportunitats de mer-
catl


https:\formaciooberta.eapc.gencat.cat\espaistematics\contractacio\questions-referents-als-contractes-dividits-en-lots.html
https:\formaciooberta.eapc.gencat.cat\espaistematics\contractacio\questions-referents-als-contractes-dividits-en-lots.html
https://contractacio.gencat.cat/ca/gestionar-contractacio/pmf/preparacio-contracte/index.html
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Proces de licitacio per a empreses i organitzacions:

Que son les mesures
especials d’execucio?

Q—

En aquest capitol t'expliquem...
gue son les mesures especials d’execucio
| la seva obligatorietat de compliment.

S

Que son les condicions especials
d’execucio?

Les condicions especials d'execucio en contractacio
son requisits o criteris addicionals que es poden es-
tablirenun contracte public, ique les administracions
estan obligades a introduir coma minim una, per tal
de garantir que I'execucio del mateix compleixi amb
determinats objectius socials, mediambientals o al-
tres objectius especifics mes enlla del compliment
de les prestacions contractades.

On esregulen?

Segonslarticle 202.2delaLleide Contractes del Sec-
tor Public (LCSP), els drgans de contractacio poden
establir condicions especials d'execucio del contrac-
te que estiguin vinculades amb la finalitat d'aquest.

Soén d’obligat compliment?

Son obligatories per 'empresa o organitzacio i el no
compliment d'alguna d'aquestes condicions espe-
cials d'execucio pot suposar la imposicioé de penali-
tats, laresolucio del contracte o finsitot la prohibicio
de contractar en cas d'incompliment greu.

Com s’apliquen?

Aquestes mesures poden ser aplicades com a crite-
ris de solvencia o adjudicacio, o be com a condicions
especials d'execucié que el contractista haura de
complir durant I'execucio del contracte. Les mesures
especials d'execucio poden abastar diversos aspec-
tes, comara:

« Consideracions socials: garantir el compliment
de les condicions salarials dels treballadors esta-
blertes en un conveni col-lectiu sectorial aplicable
o incloure clausules per ala promocio de l'ocupacio
de col-lectius desfavorits.

« Consideracions laborals: incloure clausules que
estableixin obligacions especifiques en materia de
subrogacio en contractes de treball o garantir les
condicions laborals adequades durant l'execucio
del contracte.

 Consideracions ambientals: establir condicions
per a la reduccio d'emissions contaminants, I'us de
materials sostenibles o altres mesures destinades
a protegir el medi ambient.

« Altres objectius especifics. Poden incloure crite-
ris de foment de la innovacio, empreses el foment
de I'Economia Social i Solidaria, o altres objectius
especifics definits en el context del contracte.

®
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9. Que son les mesures especials d'execucio?

Heu de saber que...

Les mesures especials d’execucio son d'obligat
compliment!

Ha d'existir una vinculacio entre la clausula so-
cial i 'objecte del contracte. Aquesta vinculacio
es pot donar en qualsevol dels aspectes i en
qualsevol de les fases del contracte.

Ha d’haver-hi una proporcionalitat entre la clau-
sula, 'objecte del contracte, el sector d’activi-
tat, la finalitat, el contingut i la durada del con-
tracte i el preu.

Podem trobar reculls de mesures en diferents
documents per part de l'administracio, espe-
cialment en aquelles que disposen de guies de
contractacio.

Vigileu amb...

« Les mesures que s’incorporen en el nostre
ambit d’'interes, analitzar-les a fons i assegurar
que podem donar compliment.

« Les despeses addicionals que poden implicar
aguestes mesures.

« Les oportunitats de mercat, ja que com a
mesura es pot exigir la subcontractacio d’'un
determinat volum economic a una empresa de
I'ESS.

- Les mesures mes frequents que poden afectar
el tipus de contractes que liciteu per tal d'estar
preparades!

Meés informacio a...

¢ Guia de contractacié publica social

& Actualitzacio de la guia per a la incorporacié
de la perspectiva de genere en els contractes

publics

¢ Plad'accié de compra publica verda 2022-
2025

& Aspectes socials



https:\ajuntament.barcelona.cat\contractaciopublica\sites\default\files\guia_contractacio_publica_social_cat_0.pdf
https://contractacio.gencat.cat/web/.content/principis/contractacio-estrategica/social/guia_genere/actualitzacio-guia-igualtat-genere-2022.pdf 
https://contractacio.gencat.cat/web/.content/principis/contractacio-estrategica/social/guia_genere/actualitzacio-guia-igualtat-genere-2022.pdf 
https://contractacio.gencat.cat/web/.content/principis/contractacio-estrategica/social/guia_genere/actualitzacio-guia-igualtat-genere-2022.pdf 
https://agricultura.gencat.cat/ca/departament/contractacio/compra-publica-verda/pla-accio/
https://agricultura.gencat.cat/ca/departament/contractacio/compra-publica-verda/pla-accio/
https://contractacio.gencat.cat/ca/principis/contractacio-estrategica/contractacio-publica-socialment-responsable/
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Proces de licitacio per a empreses i organitzacions:

Com es presenta una licitacio?

Com complimentar el DEUC?

10—

En aquest capitol t'expliquem...
com es presenta una licitacio,
que és el DEUC, que son els poders.

S

Com es presenta la documentacio
en un proces de licitacio i que va a
cada sobre?

Preparem la documentacio segons ens indiquen els
plecs. Per norma general:

Que és el DEUC?

El Document Europeu Unic de Contractacié (DEUC) és
una declaracio de la situacio financera, les capacitats
| la idoneitat de les empreses per a un procediment de
contractacio publica. Esta disponible en totes les llen-
guesde la UE i s'utilitza com a prova preliminar del com-
pliment dels requisits exigits en els procediments de
contractacio publica a tota la UE.

Per a qué serveix?

Aquesta eina suposa un gran estalvi de temps i tramits
burocratics per a les empreses que desitgin concorrer
a un concurs public, en comparacio amb la situacio an-
terior. Aix0 es aixi perqué nomes l'adjudicatari final €s
qui haura de presentar totes les certificacions exigides
i la documentacio pertinent en el moment de signar.
Es cert que, davant d'algun dubte, el contractant pot
sollicitar una determinada documentacio a una em-
presa que desitgi licitar, pero aquesta es I'excepcioino
laregla.

Sobre 1/A. Documentacio administrativa

Cal presentar o be el DEUC o bé una declaracio res-
ponsable segons model normalitzat que es facilita en
el plec administratiu.

Sobre 2/B. Documentacio de I'ofertarelativa
als criteris d’adjudicacio no avaluables de
forma automatica

En aquest sobre s’inclou l'oferta tecnica, que descriu
les tasques a realitzar en compliment del contracte,
aixi com qualsevol altra documentacio requerida en el
plec de clausules administratives particulars. La va-
loracio d'aquesta part de l'oferta es duu a terme se-
gons els criteris d'adjudicacio establerts en el plec,
els quals implica una avaluacio subjectiva basada en
un judici de valor, en lloc d'una valoracio automatica
mitjancant I'us de formules.

Sobre 3/C. Documentacio de I'oferta relativa
als criteris d’adjudicacio avaluables de forma
automatica

Aquest sobre conte la part de 'oferta que pot ser ava-
luada mitjanc¢ant l'aplicacio de formules de forma au-
tomatica, aixi com l'oferta econdmica. Es important
destacar que aquesta documentacio sempre ha de
ser presentada de forma separada de la documenta-
cio relacionada amb els criteris d'adjudicacio que re-
qguereixen una avaluacio basada en un judici de valor.

®
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La inclusio d'aquesta documentacio al sobre 2/B sera
motiu d'exclusio de 'empresa del proces de licitacio,
per tant, es crucial tenir cura i assegurar-se de col-lo-
car la documentacio adequada en els sobres corres-
ponents.

Entregarem la documentacio a traves de la platafor-
ma electronica que correspongui.

Que és el Sobre digital?

El Sobre digital es una solucio de licitacio electro-
nica ensobrada per a la presentacio i l'obertura
d'ofertes. Aquesta solucio garanteix la confidencia-
litat del contingut de l'oferta fins que se'n fa l'ober-
tura. En funcio dels requisits establerts per l'en-
titat que licita i dels criteris d'adjudicacio que es
faran servir, la presentacio de la licitacio pot variar.

S

licitacio? Com complimentar el DEUC?

Hi ha més d’una plataforma per en-
tregar la licitacio?

Si, cada administracio pot triar la seva. Es important
veure quina plataforma ha designat 'organ de con-
tractacio per tal de saber com hem d'entregar la do-
cumentacio. Algunes plataformes son:

 Vortal
« e-LICITA Empreses

Que és el certificat digital?

El certificat digital reconegut es imprescindible per
presentar sobres electronics en tramits amb organit-
zacions del sector public

El certificat ha de ser per a persona
fisica o juridica?

Son valids els dos tipus de certificats. El que es ne-
cessari es disposar de poders de representacio de
'empresa o organitzacio per presentar l'oferta.

Que he de tenir en compte?

Abans de comencar, cal comprovar que el certificat
estigui emeés per una autoritat reconeguda i que la
seva data de caducitat sigui posterior al termini de li-
citacio en almenysun mes. Ames a mes, esimportant
recordar el PIN d'acces al certificat. Cal tenir en comp-
te que I'0rgan de contractacio pot establir una llista
de certificats valids mes limitada que la publicada a la
seva seu electronica.

Que son els poders de representacio?

Lapoderament es el proces mitjancant el qualuna per-
sona (apoderada) és autoritzada per actuar en nom
d'una altra persona (poderdant o representat) davant
de tercers. Aixo significa que els efectes legals de les
accions realitzades per I'apoderada son atribuits a la
persona o entitat juridica que representa.


https://www.vortal.biz/es/vortal-gov/
https://suport-licitacions-empreses.aoc.cat/hc/ca
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10. Com es presenta una licitacio? Com complimentar el DEUC?

Heu de saber que...

Es imprescindible posar la documentacio al so-
bre que ens indiquen els plecs.

Totes les licitacions es presenten via electroni-
ca.

Algunes plataformes requereixen que us regis-
treu per poder presentar l'oferta.

Siliciteu en format UTE haureu d'adjuntar el do-
cument d'intencio de constitucio d'aquesta, ien
cas de ser adjudicataris, formalitzar-la.

Si voleu integrar solvencia per mitjans externs
caldra que ho especifiqueu.

Vigileu amb...

« No equivocar-vos en el contingut dels sobres
digitals, pot ser motiu d’exclusio.

« Tenir el certificat digital al dia i que no estigui
caducat.

- Que la persona que entrega la licitacio tingui
els poders per fer-ho.

Meés informacio a...

¢ Preguntes Freqlents

& Sobre digital. Contractacio publica

2> Soporte licitadores - Configuracion equipo -

Pixelware

& Sobre digital, presentacio telematica i
subhasta electronica. Contractacio publica

¢ Guia de presentacié telematica d'ofertes

& e-LICITA Empreses

Z Instrucciones para cumplimentar el

Documento Europeo Unico de Contratacion

(deuc)

& Preguntas mas frecuentes sobre el DEUC
electronico



https://contractacio.gencat.cat/web/.content/contractar/contractacio-electronica-empreses/elicita-contractar/sobre-digital/faqs-sd-empreses.pdf
https://contractacio.gencat.cat/ca/gestionar-contractacio/contractacio-electronica-administracio/e-Licita/sobre-digital/
https://pixelware.com/servicios-soporte-licitadores-configuracion-equipo/
https://pixelware.com/servicios-soporte-licitadores-configuracion-equipo/
https://contractacio.gencat.cat/ca/gestionar-contractacio/contractacio-electronica-administracio/e-Licita/
https://contractacio.gencat.cat/ca/gestionar-contractacio/contractacio-electronica-administracio/e-Licita/
https://suport-licitacions-empreses.aoc.cat/hc/ca
https://suport-licitacions-empreses.aoc.cat/hc/ca
https://suport-licitacions-empreses.aoc.cat/hc/ca
https://contrataciondelestado.es/wps/wcm/connect/PLACE_es/Site/area/docAccCmpnt?srv=cmpnt&cmpntname=GetDocumentsById&source=library&DocumentIdParam=78dcc9b8-caa1-42f6-b606-be9ce61222cd
https://contrataciondelestado.es/wps/wcm/connect/PLACE_es/Site/area/docAccCmpnt?srv=cmpnt&cmpntname=GetDocumentsById&source=library&DocumentIdParam=78dcc9b8-caa1-42f6-b606-be9ce61222cd
https://contrataciondelestado.es/wps/wcm/connect/PLACE_es/Site/area/docAccCmpnt?srv=cmpnt&cmpntname=GetDocumentsById&source=library&DocumentIdParam=78dcc9b8-caa1-42f6-b606-be9ce61222cd
https://ec.europa.eu/docsroom/documents/17242/attachments/1/translations/es/renditions/native
https://ec.europa.eu/docsroom/documents/17242/attachments/1/translations/es/renditions/native
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Proces de licitacio per a empreses i organitzacions:

Com s’avalua una licitacio?
Que son els criteris
de valoracio?

Com 'administracio escollira una de
les ofertes perque executi el con-
tracte?

Per norma general, l'adjudicacio d’'un contracte es
fara amb una pluralitat de criteris basats en la millor
relacio qualitat-preu. La proposta que en conjunt
obté una millor puntuacio acumulada sera la que es
proposara com adjudicataria.

Que son els criteris de valoracio?

Els criteris de valoracio es poden classificar segons
la seva naturalesa o la forma en que s’'avaluaran les
propostes.

Segons la seva naturalesa trobem:

« Criteris economics: el preu del contracte, €s a dir,
la nostra oferta economica.

11—

En aquest capitol t'expliquem...
com s’avaluen les ofertes i que son
els criteris de valoracio.

S

» Criteris de qualitat: criteris que avaluen |la qualitat
tecnica, poden incloure I'experiencia tecnica, lain-
novacio, la qualitat dels productes o serveis oferts,
la planificacio i gestio del projecte, criteris socials,
mediambientals, d’igualtat de genere, etc. Aquests
criteris de qualitat poden ser tant automatics com
de subjectes a criteri de valor.

Segons la manera en qué s’avaluaran trobem:

« Criteris automatics o objectius: que poden quan-
tificar-se mitjancant xifres o percentatges obtin-
guts a traves de la mera aplicacio de les formules.

» Criteris subjectius o que depenen d’un judici de
valor: que responen a una proposta tecnica per
part de la licitadora en resposta a uns criteris de-
finits per part de I'organ de contractacio. Aquests
criteris poden incloure la qualitat técnica i innova-
cio, l'experiencia i capacitat, la creativitat i propos-
ta de valor, la sostenibilitat i responsabilitat social,
I'adaptabilitatiflexibilitat, la qualitat del servei, etc.

On puc trobar els criteris de valo-
racio?

Els criteris s’han d’'establir en els plecs de clausules
administratives particulars o en el document des-
criptiu. Han de constar també en 'anunci que serveixi
de convocatoria de la licitacio i s’han de justificar en
lexpedient (art. 116.4, LCSP).

®
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11. Com s’avalua una licitacio? Que son els criteris de valoracio?

Heu de saber que...

Els criteris de valoracio permeten avaluar les
ofertesi, per tant, guiaran la proposta, tant tec-
nica com economica.

Es aconsellable fer una estimacio de la puntua-
cio del criteri de preu per tal de definir I'estra-
tegia de baixada de la part economica. Sempre
es disposa de la formula a traves de la qual es
puntua.

Generalment, hi ha models de presentacio de
cada criteri annexats al plec administratiu.

Per a alguns criteris automatics es pot sol-licitar
adjuntar informacio addicional per tal d’acredi-
tar-los (titulacions academiques, experiencia
professional, etc.).

Vigileu amb...

- Fer Us dels models de presentacid que us
faciliti l'administracio, especialment per l'oferta
economicaiels criteris automatics. Solen estar
en els annexos.

- La limitacio de format i el nombre de pagines
que es poden presentar respecte als criteris
de valor. Cal respectar els llindars i formats que
estableixi el plec administratiu.

- Lexistencia de llindars minims de puntuacio
dels criteris de valor.

- Fer una analisi acurada dels criteris que es
fan servir en les licitacions del vostre ambit
d’interes, us ajudara a detectar tendenciesi a
preparar-vos abans de licitar. Cal fer un estudi
de mercat!

Meés informacio a...

¢ Sobre la qualitat de les ofertes



https://formaciooberta.eapc.gencat.cat/espaistematics/contractacio/sobre-la-qualitat-de-les-ofertes.html
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Proces de licitacio per a empreses i organitzacions:

Com funciona el procediment
de valoracio d’una licitacio?

12—

En aquest capitol t'expliquem...
com es valoren les ofertes presentades
| les obertures de pliques.

S

Qui valoralalicitacio?

La mesa de contractacio es I'organ d'assistencia tec-
nica especialitzada que té com a funcio rebre i obrir
les ofertes, avaluar-les i seleccionar la més avantat-
josa, adjudicar el contracte i fer el seguiment del seu
compliment.

El comite d’experts

En cas que els criteris que depenen d'un judici de va-
lor siguin superiors als automatics caldra crear un co-
mité d’experts. Aquest, pot estar integrat per perso-
nal funcionari que no hagi participat en laredaccio de
la documentacio tecnica del contracte. No obstant
aixo, es obligatori que aquest personal inclogui una
persona tecnica jurista especialitzada en contracta-
cio publica.

Aixi, aquest comite de persones expertes te la res-
ponsabilitat de valorar els criteris que requereixen
un judici de valor i de prendre decisions basades en
aquesta valoracio en el proces d'adjudicacio del con-
tracte.

Que son les obertures de pliques?

Les obertures de pliques sén actes publics (o privats)
on s'obren les propostes rebudes i on es notifiquen
les valoracions.

Amb quin ordre s’obren els sobres |
que conten?

Acta1

Obertura de sobre administratiu, valida sicomplimels
requisits per participar. Pot realitzar-se a porta tan-
cada.

Acta 2
Obertura del sobre que conte la proposta tecnica.

Acta 3

Lectura dels resultats de les propostes tecniques i
obertura del sobre amb la documentacio relativa als
criteris automatics.

Com s’avaluen les ofertes?

La fase d'avaluacio de les ofertes comenca despres
del termini per presentar-les i s’han de classificar se-
gons els criteris d'adjudicacio establerts. Lavaluacio
dels criteris €s separada seguint I'ordre d'obertura de
pliques, i, per tant, superada la fase administrativa,
s’avaluen primer els criteris de valor (en cas que n'’hi
hagi) i posteriorment els criteris automatics.

S'estableix per norma general la utilitzacio d'una plu-
ralitat de criteris i es pot incloure consideracions so-
cials o mediambientals. En cas dempat, es poden
preveure criteris especifics per resoldre’l.

En el plec administratiu trobarem els suposits de de-
terminacio d’'una proposta com a anormalment baixa.
Siuna oferta es determina com a tal s'ha de justificar
| 'organ competent decidira sil'accepta o la rebutja.

®



Presentacio Introduccio Nomenclator (Proce’s de Iicitacic')> Estrategies i aspectes clau Errors mes frequents FAQ Bibliografia Comenca a licitar!

12. Com funciona el procediment de valoracio d’una licitacio?

Heu de saber que... Vigileu amb...

- Esimportant assistir ales obertures de pliques, - No facilitar informacio dels criteris automatics
sigui perque I'administracio us conegui o per sa- que presenteu en els criteris de valor, sera
ber quines empreses s’han presentat i les pun- motiu d’exclusio!

tuacions que han obtingut.
« Les indicacions en el plec administratiu dels
- La pluralitat de criteris dona mes pes a la quali- suposits establerts per a determinar una

tat del servei que s’oferira i menys al preu. oferta com a anormalment baixa, ja que poden
incloure tant aspectes vinculats a la rebaixa

economica com relacionat amb altres criteris.
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Proces de licitacio per a empreses i organitzacions:

Aspectes economics

de les licitacions

15—

En aquest capitol t'expliquem...

la part economica de les licitacions,

el preu, el valor estimat.

S

Que es pressupost base de licitacio?

El pressupost base de licitacio (art. 100, LCSP) s'ha
d'entendre com el limit maxim de despesa que pot
comprometre 'organ de contractacio. Inclou VA, si
escau, pero no te en compte ni les prorrogues ni les
possibles modificacions contractuals. El pressupost
base de licitacio es, per tant, I'import de referencia
basic perque els licitadors presentin les seves ofer-
tes economiques. Qualsevol oferta economica que
sobrepassi el pressupost base de licitacio ha de ser
exclosa de la licitacio.

Com esta conformat?

Ladministracio ha de procurar licitar segons preus de
mercatihade presentar el pressupost base de licita-
cio desglossat en:

» Els costosdirectes sonaquells que soninherents
a cada contracte especific i que soOn necessaris
per a la seva execucio. Aixo inclou, per exemple,
els costos de la ma d'obrai de les materies prime-
res necessaries per a la seva fabricacio, realitza-
Cio o prestacio; les possibles subcontractacions;
les despeses de comercialitzacio o publicitat si
sescau; les tarifes o honoraris, especialment

guan son prestacions de caracter intel-lectual;
aixi com els impostos directament derivats del
contracte. Tots aquests costos es dediquen ex-
clusivament a la fabricacio del be, la realitzacio de
'obra o la prestacio dels serveis que es contrac-
ten, i son clarament identificables i inequivocs.

En els contractes en que el cost dels salaris de les
persones empleades per ala seva execucio formin
part del preu total del contracte, el pressupost
base de licitacio indicara de forma desglossada i
amb desagregacio de genere i categoria professi-
onal els costos salarials estimats a partir del con-
veni laboral de referencia.

« Els costos indirectes d'un contracte son tots
aquells que son necessaris perque l'empresa pu-
gui executar l'objecte del contracte, pero que noes
poden assignar directament a un projecte concret.
Aquests costos son part de l'estructura i del fun-
cionament general de 'empresa. Per exemple, son
costos indirectes les despeses del personal d'es-
tructuradel'empresa, les despeses de conservacio
i manteniment de les infraestructures necessaries
per executar els contractes, les despeses gene-
rals enrecerca i desenvolupament de lempresai el
benefici industrial, entre altres.

« Benefici industrial d'un contracte es el guany

®
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13. Aspectes economics de les licitacions

economic que obte 'empresa per l'execucio del
contracte. El guany economic que correspon per
realitzar el contracte s'acostuma a expressar en
% sobre la despesa directa. Es considera una des-
pesa indirecta.

Que es el VEC?

Segons l'article 101 de la Lleide Contractes del Sector
Public (LCSP), el valor estimat del contracte (VEC) és
el cost total que s'’ha de pagar durant tota la vigéncia
del contracte, sense incloure I'impost sobre el valor
afegit (IVA), i que ha de contemplar qualsevol opcio
eventual, prorroga o modificacio que es pugui pre-
sentar. Cal entendre el VEC com una estimacio de
tots els compromisos economics que poden derivar
del contracte, siguin probables o no.

Que es el preu del contracte?

Es limport que s'abona a l'adjudicatari en contrapres-
tacio pel compliment correcte de les prestacions que
conte el contracte.

S'enten per preu qualsevol retribucio o contrapresta-

cio economica del contracte, tant si I'abona I'adminis-
tracio com les persones ateses.

S

Els contractes del sector public han de tenir sempre
un preu cert, que s’ha d’abonar al contractista en fun-
cio de la prestacio realment executada.

El preu del contracte es pot formular principalment en
termes de:

e preus unitaris
» preus aplicables a un tant alcat a la totalitat del
contracte.

Com es puntua el criteri de preu?

El criteri de preu s’avalua amb formules matemati-
ques, on la millor oferta rep la puntuacio mes altaiila
resta de candidates proporcional respecte a aquesta
aplicant la formula establerta. Cada licitacio pot tenir
una formula diferent. El pes de les mateixes pot variar
molt, es a dir, n’hi ha de proporcionals i altres que de-
penen de la baixada de la resta d'entitats licitadores.

Que és un valor anormal?

Una oferta anormalment baixa es aquella que té una
diferéncia de preu que genera dubtes sobre la soste-
nibilitat del contracte, és a dir, que es desproporcio-
nadament baixa en relacié amb els treballs, els sub-
ministraments o els serveis en que consisteix.

Aquesta regulacio persegueix I'objectiu de protegir
els interessos de l'administracio i la competencia
justa entre operadors economics. En el cas d'exis-
tir una oferta en aquesta condicio, 'empresa que la
presenta te el dret d'explicar la viabilitat real davant
de I'0rgan mitjancant un procediment especific (art.
149, LCSP).
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13. Aspectes economics de les licitacions

Heu de saber que...

Si es determina que una oferta te un valor anor-
mal, ens faran un requeriment per aportar tota
la informacio que estimem convenient per tal
d'acreditar la seva viabilitat i poder complir les
prestacions del contracte. Pot arribar a implicar
l'exclusio del procediment.

Trobareu diferents maneres de determinar va-
lors anormals en les licitacions.

Poden haver-hi despeses del contracte que no
estiguin desglossades en el pressupost base, i
per tant les hem de detectar per tenir-les pre-
sents en les nostres indirectes.

Vigileu amb...

« Revisar a fons les despeses derivades de la
subrogacio de personal, en cas que n’hi hagi.

« Preveure, en cas que hi hagi personal adscrit al
contracte, lespossiblesbaixes, substitucionso
quitances si considerem que fora del contracte
public no podrem donar continuitat a aquests
perfils professionals.

- Dimensionar be les despeses indirectes i
les possibles desviacions pressupostaries
(increments no previstos del conveni collectiu,
IPC, etc.).

« No presentar una oferta sense entendre el

funcionament de la formula del criteri de preu!

Meés informacio a...

¢ Tipologia de contractes publics. Objecte,
durada i preu dels contractes

< Eina de calcul d'ofertes anormalment baixes



https://formaciooberta.eapc.gencat.cat/contingutsdelscursos/csp/030_part3/inici.html
https://formaciooberta.eapc.gencat.cat/contingutsdelscursos/csp/030_part3/inici.html
https://www.ddgi.cat/web/document/3503
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Proces de licitacio per a empreses i organitzacions:

Que cal fer si ens

adjudiguen
un contracte?

14—

En aquest capitol t'expliquem...

quins son els passos a seqguir quan ens proposen
com a adjudicataris i que es la garantia.

S

Quin es el proces d’adjudicacio?

Lorgan de contractacio requerira a lempresa propo-
sada com a adjudicataria perque presenti en un ter-
mini de deu dies habils:

« la documentacio acreditativa del compliment
dels requisits de capacitat i solvencia,

 aixi com la demostracio dels mitjans que hagi
compromes en la seva oferta

* ila garantia definitiva.

Un cop es rebi aquesta documentacio, en un termi-
ni maxim de cinc dies habils, I'organ de contractacio
adjudicara el contracte per mitja d'una resolucio mo-
tivada i, si escau, es procedira a la seva formalitzacio.

Que és la garantia definitiva?

L'article 109 de la LCSP disposa que el licitador que
presentil'oferta mes avantatjosahad'acreditar, enun
termini de deu dies habils a comptar des de l'endema
de la recepcio del requeriment per part de la taula o
organ de contractacio, la constitucio de la garantia
definitiva.

La garantia definitiva ladministracio la pot utilitzar
per imposar determinades penalitats, per la no
formalitzacioenelterminiestablertoperalaimposicio
de determinades penalitats vinculades a l'execucio
contractual.

Per quin import?

Limport de la garantia correspon al 5% del preu final
ofert per 'empresa o organitzacio adjudicataria.

Com la diposito? Quines opcions
tinc?

1. En efectiu.
2.Valors de deute public.

3. Aval, prestat per algun dels bancs, caixes d'estal-
vis, cooperatives de credit, establiments financers
de credit i societats de garantia reciproca autorit-
zats per operar a Espanya.

4.Contracte d’asseguranca de caucio subscrit amb
una entitat asseguradora autoritzada.

5.Retencio en el preu. En contracte d'obres, sub-
ministraments o serveis, aixi com de concessio de
serveis quan les tarifes les aboni 'administracio
contractant, en el plec de condicions administra-
tives es pot determinar la forma i condicions de la
retencio en el preu, que esta vinculada amb la fac-
turacio que emetrem. Aixi es retindria, segons s'es-
tableix en el plec de condicions administratives, de
les factures emeses I'import necessari fins a la xi-

fra determinada de garantia.
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14. Que cal fer si ens adjudiquen un contracte?

S’exigeix sempre la garantia
definitiva?

No sempre s'exigeix la garantia definitiva. No proce-
deix ni en els contractes menors ni els procediments
oberts simplificats, aixi com, per norma general, en
els contractes reservats segons la DA 4a.

De la mateixa manera, excepcionalment, I'organ de
contractacio pot eximir en determinats contractes a
'adjudicatari de I'obligacio de constituir una garantia
definitiva, pero ho ha de justificar adequadament en
el plec de clausules administratives particulars.

Quines consequencies te no
presentar-la?

Sino ho fa, s'enten que ha retirat 'oferta, i se li exigeix
el 3% del pressupost base de licitacio del contracte
(IVA exclos) en concepte de penalitat. Si es va exigir
garantia provisional, es fa servir per fer front a aques-
ta penalitat.

Com es retorna? Devolucio/
cancel-lacio

Quan es produeix el venciment del termini de garantia
| s’ha complert satisfactoriament el contracte, o quan
es declara resolt sense culpa del contractista:

» estorna la garantia constituida o
 es cancel-lal'aval o I'asseguranca de caucio.

Lacord de devolucié s'ha d’adoptar i notificar a
I'interessat en el termini de dos mesos des de la
finalitzacio del termini de garantia.
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14. Que cal fer si ens adjudiquen un contracte?

Heu de saber que... Vigileu amb... Més informacio a...

« Podeu trobar models d’aval en els annexos de la - Sollicitar la devolucio de la garantia un cop hagi ¢ Model d’aval
licitacio. finalitzat el contracte. No la retornen d'ofici.
- Limport de la garantia es del 5% de I'oferta pre- « No presentar la garantia en termini, ja que
sentada. s'interpreta com la retirada de l'oferta.
- Les despeses de la constitucio de la garantia « Les condicions de l'establiment de la garantia
mitjancant aval bancari o credit i caucio no son incloses en el plec administratiu. Trieu 'opcio
reemborsables. que mes us convingui, avaluant els costos de

tresoreria o de constitucio en cada cas.


https://contrataciondelestado.es/wps/wcm/connect/c91ba910-08ce-42bf-ac43-9cfaff79114b/DOC20190220110946Modelo+AvalGarantia+Provisional+y+Definitiva+LCSP+9-17.doc?MOD=AJPERES
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Proces de licitacio per a empreses i organitzacions:

Jo soc I'adjudicataria

del contracte, i ara que?

10—

En aquest capitol t'expliquem...
com esresol lalicitacio, com es factura,
com es cobra.

S

Que eslaresoluciode I'adjudicacio?

La resolucio d’adjudicacié ha de ser motivada, es
notifica a les licitadores i s'’ha de publicar en el perfil
del contractant en el termini de quinze dies des
de la darrera obertura de pliques. Ha de contenir la
informacio necessaria que permeti a les persones o
entitats interessades en el procediment interposar
recurs contra la decisio d’adjudicacioi, en especial, la
informacio seglent:

- Elnom de 'adjudicatariailes caracteristiques de la
seva oferta determinants a efectes d'aquesta re-
solucio.

« Lesraons perles quals s’hadesestimat l'ofertadels
licitadors no adjudicataris i les raons per les quals
s'han exclos determinades candidates.

Que es la formalitzacio?

Els contractes es formalitzen en un document admi-
nistratiu que ha de ser exacte a les condicions de la
licitacio i esrealitza en el termini de quinze dies habils
seguents a la notificacio de I'adjudicacio.

Si el contracte és susceptible de recurs especial en
materia de contractacio, el contracte no es podra for-
malitzar abans de transcorreguts quinze dies habils
des de laremissio de la notificacio de 'adjudicacio als
licitadors i candidats.

Amb aquesta finalitat, es requerira al contractista per

tal que, en el termini de cinc dies, retorni signats els
documents per a la formalitzacio. (art. 153, LCSP)

®
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Pot quedar deserta o desestimada
una licitacio?

Una licitacio nomeés es pot declarar deserta quan no
hi hagi cap oferta o proposicio admissible d’acord
amb els criteris dels plecs. Si un licitadora no pot re-
sultar adjudicataria perquée no presenta la documen-
tacio requerida, la contractacio s’adjudica a la licita-
dora seguent en la classificacio.

El desistiment per part de 'administracio es produeix
quan aquesta, per raons d’interes public, decideix
no adjudicar un contracte. En aquests casos, es
pot compensar economicament a les empreses que
han participat en el procediment per les despeses
incorregudes.

Com es facturaicomes cobra?

Durant I'execucio del contracte, la contractista pre-
senta la facturacio corresponent als treballs fets. En
funcio del plec de clausules administratives, es pot
optar per una sola factura o be es pot definir un pla
de facturacio, distribuint I'import total en diverses
factures.

La facturacio electronica sempre sera obligatoria.

La contractista te dret al pagament de la factura o
factures per part de 'organisme contractant d’acord
amb el preu convingut del contracte. El pagament del
preu es pot fer de manera parcial o total.

Quan pot trigar 'administracio a fer
el pagament?

Ladministracio te l'obligacio d’abonar el preu dins
dels trenta dies seguents a la data dexpedicio de
les certificacions d'obres o dels documents que
acreditin la realitzacio de la prestacio parcial o total
del contracte.

Errors més frequUents Bibliografia Comenca a licitar!
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15. Jo soc l'adjudicataria del contracte, i ara que?

Heu de saber que... Vigileu amb... Més informacio a...

- La resolucio d'adjudicacio s'ha de notificar a les - Latresoreria! El periode entre que comenceu a ¢ Contractes del sector public
licitadores i publicar en el perfil del contractant. executar un serveii el cobreu pot ser llarg.
¢ Una visio practica de la Llei de contractes del
- Si sou I'adjudicataria no us podeu fer enrere! La « Donar resposta dins el termini i en la forma sector public
decisio de no formalitzar el contracte pot pro- escaient al requeriment per la formalitzacio del
duir sancions economiques. contracte.


https:\formaciooberta.eapc.gencat.cat\contingutsdelscursos\csp\060_part6\inici.html
https:\formawiki.diba.cat\pub\direccio_de_serveis\94b435bb_una_visio_practica_de_la_llei_de_contractes_del_sector_public\003.html
https:\formawiki.diba.cat\pub\direccio_de_serveis\94b435bb_una_visio_practica_de_la_llei_de_contractes_del_sector_public\003.html
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EStrateg |eS | aSpeCteS C|aU Recordeu que aquests punts son generalitzats i cal adaptar-los a les necessitats i es-

pecificitats del cada organitzacio i de cada objecte contractual. Amb una planificacio

ger pre_;m ra r prOF QOSteS de Valor adequada i una execucio eficag, augmentareu la vostra capacitat licitadora i no deixa-

reu escapar oportunitats de mercat!

Com podem Quan veiem
om pode Com ens podem una licitacio

o h . |
planificar” organitzar? interessant, per
on comencem?

Llegir mes Llegir mes Llegir mes
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Seguiment diari de les licitacions publicades:

1. Subscriu-te a la Plataforma de contractacio per rebre un correu diari amb totes les licitacions que es publiquen a Catalunya. Quan
estiguis meés acostumat a usar-la, pots posar filtres (CPV, drgans de contractacio, tipus de contractes, etc.) per rebre les licitacions
mes especifigues amb el vostre ambit de treball.

2. Hasderevisar-les cada dia, ja que els periodes de presentacio d'ofertes son curts i cada dia comptal

5. Amb lainformacio que et surt a la subscripcio ja pots descartar algunes licitacions. Aquelles que et semblin interessants, les pots
analitzar amb la informacio basica de la plataforma.

4. Aquelles que realment creguis que poden ser interessants a licitar i vols fer un seguiment de com van, independentment si hi liciteu
O NO Us hi podeu subscriure, aixi rebreu qualsevol canvi que hi hagi en l'estat de la licitacio incloent la seva valoracio, adjudicacio i
formalitzacio.


https://contractaciopublica.cat/ca/inici
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Estrategies i aspectes clau per preparar propostes de valor:

Com podem planificar?

1. 2. 3.
Planificacio i anticipacio Analisi de lacompetencia Revisio dels informes
de licitacions futures | seguiment del sector publicats i de les licitacions
presentades
Lleqir mes Llegir mes Llegir mes
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Estrategies i aspectes clau per preparar propostes de valor:

Com podem planificar?

Planificacio i anticipacio de licitacions futures:

Estudia el calendari de licitacions passades per identificar patrons i preveure licitacions futures.
Tingues un calendari de dates i prorrogues dels contractes que estiguis gestionant o t'interessi licitar.
Prepara't amb antelacio per a les licitacions importants que saps que es publicaran.

Revisa els anuncis previs de licitacio aixi com la planificacio anual de contractacio que publiquen els organs de contractacio per pre-
veure proximes licitacions.

Revisa les consultes preliminars al mercat. Els organs de contractacio poden realitzar estudis de mercat i dirigir consultes a ope-
radors economics amb la finalitat de preparar correctament la licitacio i informar sobre els seus plans i dels requisits que exigiran
per concorrer a un procediment. Trobareu les consultes preliminars publicades a la plataforma de contractacio.
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Estrategies i aspectes clau per preparar propostes de valor:

Com podem planificar?

Analisi de la competencia i seqguiment del sector:

Elabora una analisi de la competencia per comprendre els actors clau, els seus punts forts i febles, i les seves estrategies.
Mantingues-te actualitzat sobre les tendencies i canvis en el sector per adaptar les teves propostes i estrategies en consequencia.
Analitza licitacions similars per veure quines empreses han concorregut i amb quins preus o baixades.

Revisa informes de valoracio d'altres ofertes per tal d'entendre la dinamica de les empreses que es presenten.

Coneix els convenis laborals de referencia del sector i els possibles increments previstos.

Tingues acords de cooperacio amb altres empreses que et permetin presentar-te integrant solvencia, en format d’'UTE o com a
subcontractistes.
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Estrategies i aspectes clau per preparar propostes de valor:

Com podem planificar?

Revisio dels informes publicats i de les licitacions presentades:

Analitza els informes relacionats amb licitacions anteriors per comprendre els criteris d'adjudicacio, els punts importants destacats
| les arees en que pots millorar.

Aprofita aquesta informacio per optimitzar les teves propostes, treballar-no anticipadament i augmentar les possibilitats d'exit.

Revisa licitacions anteriors i les que detecteu del vostre ambit d’'interes per detectar quina tipologia de criteris d'adjudicacio apli-
guen, criteris de solvencia, etc.
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Estrategies i aspectes clau per preparar propostes de valor:

Com ens podem organitzar?

1. 2. 3.

Establiment de Sistema per a la presa Organitzacio interna
I'equip de treball de decisions de recursos materials
Llegir mes Llegir mes Llegir mes
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Estrategiesiaspectes clau per preparar propostes de valor:

Com ens podem organitzar?

Establiment de I'equip de treball:

Forma un equip dedicat a la gestié de licitacions, que inclogui diferents perfils. Es interessant que el formin una persona amb co-
neixement de contractacio publica, una persona experta en redaccio de projectes, una especialista en analisis economiques i una
persona que conegui el sector d'activitat al qual fa referencia la licitacio.

Cal que hi hagi una persona responsable de les licitacions a les quals ens presentem, que sigui qui coordini I'equip i assigni i supervi-
si les tasques derivades de la presentacio d'ofertes.

En la mesura del possible, que part de l'equip sigui estable, aixo permet treballar de forma mes eficient i mes rapida. Tambe permet
anar construint eines que facilitin la presa de decisions.
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Estrategiesiaspectes clau per preparar propostes de valor:

Com ens podem organitzar?

Sistema per a la presa de decisions:

Estableix un sistema estructurat per avaluar les oportunitats de licitacio i prendre decisions sobre quines licitacions presentar. Pots
elaborar una previsio de futures licitacions i anticipar-te.

Per a la presa de decisions has de tenir en compte diferents elements:

« Solvencia tecnica i economica. Si la tens estructurada et sera molt facil saber sila compleixes o no, o si et caldra integrar sol-
vencia per mitjans externs o valorar la possibilitat de participar en format d’'UTE.

» La data d’entrega de 'oferta. Els temps son reduits i cal valorar la capacitat d'entrega en el periode.

« Marge economic de la licitacio. Si tens establerts uns minims i tens elaborades plantilles de calcul de costos pels tipus de lici-

tacions mes frequents, podras decidir de forma acurada.
« Estrategia empresarial o organitzacional. Si tenim clares les nostres prioritats com a organitzacio podrem fer determinades

apostes no subjectes nomes a la rendibilitat economica.
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Estrategiesiaspectes clau per preparar propostes de valor:

Com ens podem organitzar?

Organitzacio interna de recursos materials:

Assegura't de tenir els recursos materials adequats per afrontar les licitacions, com ara equips informatics, programari, espai de
treball, etc.

Organitza i mante una estructura de gestio documental eficient per accedir a la informacio rellevant de manera rapida i precisa.

Estigues inscrit al RELI per tal de facilitar la presentacio de la documentacio administrativa i alhora tenir correctament dimensionada
la solvencia aixi com disposar dels certificats de bona execucio.

Tingues un quadre de seguiment dels certificats de bona execucio solicitats i rebuts.
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Estrategies i aspectes clau per preparar propostes de valor:

Quan veiem una licitacio interessant, per on comencem?

1. 2. 3.
La revisio de Consells de com Tingueu
I'anunci de licitacio preparar l'oferta en compte
economica
Llegir mes Llegir mes Llegir mes

4.

Consells per
preparar l'oferta
tecnica

Llegir mes
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Estrategies i aspectes clau per preparar propostes de valor:

Quan veiem una licitacio interessant, per on comencem?

La revisio de 'anunci de licitacio:

Llegiu amb deteniment 'anunci de licitacio, ja que ens permet veure de manera resumida items d'interes com l'objecte contractual,
periode de presentacio, criteris d’adjudicacio i la solvencia.

Analitzeu el plec de condicions tecniques valorant la nostra propia capacitat i el volum de gestio que ens pot implicar i els recursos
humans i materials que seran necessaris per executar el contracte.

Feu una primera lectura analitica del plec administratiu, revisant les condicions economiques, criteris d’adjudicacio, solvencia i for-
ma i termini de presentacio per valorar les nostres possibilitats.

No oblideu que cal revisar tota la informacio annexa i el quadre de caracteristiques!
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Estrategies i aspectes clau per preparar propostes de valor:

Quan veiem una licitacio interessant, per on comencem?

Consells de com preparar I'oferta economica:

La baixada economica ha de ser fruit d'una analisi de costos exhaustiva basada en el desglossament de costos que fa l'administra-
cio i amb una estimacio acurada dels costos d'estructura i gestio, de possibles imprevistos.

Tambe cal tenir en compte la resta de criteris i, per tant, la baixada es un mes i ha de ser pensada en el global de criteris.
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Estrategies i aspectes clau per preparar propostes de valor:

Quan veiem una licitacio interessant, per on comencem?

Tingueu en compte:

Els costos laborals: convenis laborals de referencia, substitucions, indemnitzacions.

Les compres de material, desplacaments, etc.

Les obligacions de l'adjudicatari, per veure quines despeses caldran assumir (publicitat, garantia, assegurances, telefonia, etc.)

Despeses indirectes.
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Estrategies i aspectes clau per preparar propostes de valor:

Quan veiem una licitacio interessant, per on comencem?

Consells per preparar I'oferta tecnica:

Lindex ha de reflectir els criteris de valor establerts, de manera que cada apartat de la proposta respongui directament a aquests
criteris.

Els apartats amb major puntuacio en els criteris de valor mereixen una atencio especial.

Mes text no vol dir millor puntuacio. Cal que siguem clars i concisos.

Dins de cada criteri de valor, es crucial identificar els aspectes especifics que I'organisme licitador considera rellevants.

Es recomanable elaborar una analisi del context i 'entorn en qué s'emmarca el servei, obra o subministrament.

El plec tecnic pot proporcionar informacio valuosa per assignar adequadament cada apartat de la proposta als criteris de valor.

Es recomanable aprofitar continguts rellevants d'altres propostes exitoses, no obstant aixo, és crucial garantir que tots els contin-
guts estiguin adaptats i personalitzats.
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ErrO FS meS freq UentS En aquest apartat et fem un llistat d’alguns dels errors mes frequents a I'hora de licitar.

Tenir en compte aquests errors mes frequents i prendre les mesures adequades per
evitar-los ajudara amillorar les possibilitats d'éxit en el procés de licitacio. Es recomana-
ble revisar detingudament tota la documentacio i complir amb els requisits establerts
per assegurar una participacio correcta i competitiva.

01 Mostrar l'oferta automatica en els criteris de valor. x
Incloure en la proposta tecnica qualsevol informacio que es valorable en els criteris automatics
es motiu d’exclusio.

02 Errors en la documentacio dels sobres. x
Cal revisar minuciosament tota la documentacio requerida i assegurar-se que s'inclou correcta-
ment en els sobres corresponents. Es crucial evitar errors com barrejar o ometre documents, ja
gue aixo pot conduir a la desqualificacio de l'oferta.

03 No acreditar la solvencia.
Es imprescindible proporcionar la documentacio necessaria per acreditar la solvéncia técnica,
financeraiprofessional de 'empresaun cop ens proposen com a adjudicataria. No fer-no es motiu
de penalitzacio i de no adjudicacio.
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04 No assolir la puntuacio minima (en cas que hi sigui). x
Siels plecs de condicions estableixen una puntuacio minima per ser considerat per al'adjudicacio,
es essencial assegurar-se d'obtenir aquesta puntuacio o superior. En cas contrari, l'oferta sera
descartada.

05 No respectar els formats de presentacio ni la seva extensio maxima. x
Es important sequirlesindicacions detallades sobre els formats de presentacié de ladocumentacio
| assegurar-se de no superar I'extensio maxima establerta. Lincompliment d'aquestes instruccions
pot afectar la validesa de 'oferta i pot suposar que no ens puntuin la part que excedeix.

06 Presentar una oferta economica superior al pressupost base de licitacio. x
Es essencial ajustar loferta economica al pressupost base de licitacio establert en els plecs de
condicions. Presentar una oferta economica superior es motiu de desqualificacio de l'oferta.

07 Presentar fora de termini.
Es fonamental respectar escrupolosament el termini de presentacio d'ofertes indicat enels plecs
de condicions. Presentar 'oferta fora del termini establert suposa la seva exclusio automatica.

08 No poder presentar-se per tenir el certificat caducat.
Es crucial mantenir vigent el certificat requerit per participar en el proces de licitacio. En cas de
tenir el certificat caducat o no actualitzat, no es podra presentar l'oferta.
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FAQ

Si no tinc solvencia, no puc licitar?

No necessariament. La solvencia nomes és un requisit obligatori en alguns casos. Per contra, en algunes
licitacions de contractes menors o en altres circumstancies, pot no ser un requisit imprescindible. Si no
tens solvencia tambe pots utilitzar formules com la integracio de solvencia per mitjans externs o fer una
UTE. A traves de la intercooperacio podeu accedir a contractes!

Puc recorrer una licitacio?

Si, engeneral, pots presentar un recurs oimpugnar una licitacio siconsideres que hiha hagutirregularitats
o incompliments dels procediments legals. En aquest cas, hauries de seguir els procediments establerts
per a presentar el recurs davant de 'organ competent.

Es obligatori que subrogui el personal?

La subrogacio del personal pot ser obligatoria o no, depenent de les normatives laborals i, per tant, del
conveni d’aplicacio. Si eés obligatori, 'organ contractant nomes t’ha de facilitar el llistat amb tota la infor-
macio, pero seraresponsabilitat de les empreses tot el procées. Cal destacar que les socies de treball d’'una
cooperativa, sicompleixen les condicions de personal adscrit, tambe seran subrogables.

En tot cas, si no voleu subrogar el personal haureu de fer front a les despeses de I'extincio de la relacio la-
boral d’'aquestes persones.

o)

Puc deixar un contracte quan vulgui? Que passa si m'adjudiquen lalici-
tacio i vull renunciar? En quin moment puc renunciar?

La possibilitat de deixar un contracte depen de les clausules i les condicions establertes en el mateix
contracte i en la normativa aplicable. En general, si ets adjudicatari d'una licitacio, estas obligat a com-
pliramb els termes i condicions del contracte durant el periode especificat. No obstant aix0, en casos ex-
cepcionals i amb circumstancies justificades, potser sigui possible rescindir o renunciar al contracte. Pot
comportar sancions economiques!

He d’acceptar les prorrogues?

La prorroga s'acordara per I'organ de contractacio i sera obligatoria per a lempresa adjudicataria, sem-
pre que el seu preavis es produeixi amb almenys dos mesos d'antelacio a la finalitzacio del termini de du-
rada del contracte, llevat que en el plec que regeixi el contracte s'estableixi un termini mes llarg. Queden
exceptuats de l'obligacio de preavis els contractes amb una durada inferior a dos mesos.

Si s'incrementa el conveni col-lectiu de referencia, que haig de fer?

Cal respectar durant tota la vigencia del contracte les condicions laborals de les treballadores. Si s’ac-
tualitza el conveni col-lectiu de referéencia haurem de donar-hi compliment sense que aquest fet pugui
suposar una despesa addicional per 'administracio.
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Puc licitar sense estar al RELI?

Depen. El RELI (Registre de Licitadors) pot ser un requisit obligatori per a la participacio en certes licita-
cions, com en el cas dels procediments supersimplificats. En aquest cas, si no estas registrat en el RELI,
quedes exclos de la licitacio. Per a altres procediments et simplifica la feina, pero no es obligatori.

Puc esmenar la documentacio presentada?

En alguns casos es permeten esmenes o modificacions en la documentacio presentada durant el proces
de licitacio. No obstant aix0, aquestes modificacions generalment estan subjectes a restriccions i condi-
cions especifiques establertes pels organs de contractacio. Es important revisar els plecs de condicions
| les instruccions de cada licitacio per coneixer les politiques i procediments relatius a les esmenes de la
documentacio.

Per quins motius poden excloure la meva oferta?

Hi ha diversos motius pels quals una oferta pot ser exclosa d'una licitacio. Alguns dels motius mes co-
muns inclouen la presentacio fora de termini, I'incompliment dels requisits formals, la falta de solvencia, la
presentacio d'informacio inexacta o enganyosa, i la no complir amb els criteris de qualificacio establerts.
Es important llegir detingudament els plecs de condicions per coneixer els motius d'exclusio especifics
que es poden aplicar en cada licitacio.

Es sempre recomanable fer una UTE?

Cal tenir en compte les despeses associades a la constitucio, gestio i dissolucio de la UTE per avaluar-ne
la viabilitat, i, d'altra banda, sempre que vulguem repartir 'execucio del contracte entre les diferents mem-
bres de la UTE. Sinomes necessitem solvencia, és mes recomanable emprar la integracio de solvencia per
mitjans externs.

o)

Si faig una UTE, tambe puc integrar solvencia per mitjans externs?

Si, la solvencia de la UTE es el resultat de la suma de totes les parts, pero, igualment, pot rebre solvencia
per part d’altres empreses a traves de la integracio de solvencia per mitjans externs.

Tinc alguna limitacio sobre la integracio de solvencia per mitjans externs?
Si, respecte de l'experiencia professional i de les titulacions academiques i professionals de 'empresari i

del personal directiu de l'empresa. D’altra banda, el plec administratiu potincorporar tasques critiques que
hagin de ser acreditades i executades per 'adjudicataria.

Hi ha licitacions on nomes puguem licitar les empreses de 'ESS?

Si, lesregulades enlaDA 4ai48adela LCSP.

He d’acceptar les modificacions de contracte?
Si, quan estigui previst expressament en el plec de clausules administratives de la forma establerta a l'ar-
ticle 204 de la LCSP o excepcionalment, quan sigui necessari modificar el contracte i no estigui previst

als plecs, sempre que es compleixin les condicions de l'article 205 de la LCSP. Aquesta modificacio no pot
superar el 20% del preu inicial.

M’actualitzaran I'increment de I'lPC en un contracte public?

No. La revisio de preus no es pot fer amb un index general com es I'lPC, sino en funcio d’altres indexs es-
pecifics, que operaran a traves de formules que reflecteixen els components de despesa de la prestacio

inclosa en el contracte public.
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Tinc algun limit del nombre de contractes publics que em poden adjudicar?

Els contractes adjudicats a través de procediments oberts (i les seves variants) no tenen cap limitacio.
Podem trobar topalls en el nombre i quantia de contractes menors que ens pot adjudicar el mateix organ
de contractacio anualment. Trobarem tambe limitacions de concurrencia en aquells contractes adjudi-
catsatraves de la DA 48adela LCSP

Puc saber quan sortiran licitacions del meu interes?

Si, podeu revisar el pla anual de contractacio en el perfil del contractant de cada organ de contractacio i
tambe els anuncis previs. De la mateixa manera, la Plataforma de Serveis de Contractacio Publica us per-
met fer recerques d’expedients de contractacio jarealitzats, i per tant, podeu estimar la seva proxima pu-
blicacio.

Sempre hi ha lots en els contractes? Tinc alguna limitacio als lots en
gue em puc presentar o em poden adjudicar?

No, la norma estableix que cal dividir els contractes per lots, pero si es justifica adequadament, poden no
existir. D’altra banda, la limitacio de lots correspon a cada licitacio, i per tant en cada procediment troba-
rem la regulacio especifica.

Si es determina que la meva oferta és anormalment baixa estic exclosa
automaticament?

No, si es detecta que una o diverses propostes, segons estableix el plec administratiu, son un valor anor-
mal, s’haura de requerir a cada licitadora, donant-los un termini suficient perque justifiquini desglossin de

o)

maneraraonada i detallada el baix nivell dels preus, o de costos, o qualsevol altre parametre segons el qual
s'hagi definit 'anormalitat de l'oferta, mitjancant la presentacio de lainformacio i documents pertinents en
aquest sentit. Per tant, si una oferta es determina com a anormalment baixa se li fara un requeriment per
justificar la seva oferta, previ si s'’escau a la seva exclusio.

Puc renunciar a un contracte en execucio?

Larticle 211 de la LCSP contempla en quins suposits es pot resoldre un contracte abans de la seva finalit-
zacio. Cal tenir en compte que la renuncia per part de 'adjudicataria no s’'inclou com a possibilitat, tret que
es compleixin alguna de les condicions del mencionat article. En tot cas, si unilateralment volem renunciar
al contracte, s’aplicara el regim de sancions corresponent.
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